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Lời nói đầu 

 
Benin là một quốc gia nằm ở Tây Phi, có vị trí địa lý thuận lợi, tình hình 

chính trị ổn định, được đánh giá là thị trường có nhiều tiềm năng của Việt Nam. 

Benin có cảng biển Cotonou lớn thứ 5 ở châu Phi, hệ thống cơ sở hạ tầng đường bộ 

hiện đại nối liền với các thành phố lớn ở Tây Phi, được xem là cửa ngõ để hàng 

hóa của ta có thể thâm nhập thị trường khu vực rộng lớn với tổng dân số hơn 390 

triệu người.   

 

Thương mại của Việt Nam và Benin có nhiều điểm bổ sung cho nhau: Nước 

ta có thế mạnh về sản xuất và xuất khẩu gạo, sản phẩm điện tử, sắt thép các loại, 

nguyên phụ liệu thuốc lá, dệt may, da giày... trong khi Benin cần nhập khẩu những 

mặt hàng này. Ngược lại, Benin có lợi thế sản xuất, xuất khẩu các mặt hàng bông, 

hạt điều, gỗ… sắt thép phế liệu phù hợp với nhu cầu nhập khẩu của Việt Nam để 

phục vụ sản xuất công nghiệp trong nước. Theo số liệu của Tổng cục Hải quan Việt 

Nam, kim ngạch thương mại song phương năm 2019 đạt 121 triệu USD (tăng 8,2% 

so với năm 2018), trong đó Việt Nam xuất khẩu 21,9 triệu USD với các mặt hàng 

chính là gạo, hàng dệt may, nguyên phụ liệu thuốc lá, phụ tùng xe máy… và nhập 

khẩu 99 triệu USD chủ yếu gồm hạt điều, bông… 

 

Bên cạnh tiềm năng hợp tác về thương mại, Chính phủ Benin mong muốn 

tăng cường quan hệ hợp tác về đầu tư với Việt Nam trong các lĩnh vực cơ giới hóa 

nông nghiệp, chế biến nông sản, y tế, chuyển giao công nghệ, vv. 

 

Để nắm bắt được các cơ hội nói trên, doanh nghiệp Việt Nam cần nỗ lực 

nhiều hơn trong việc tìm hiểu thị trường, nhu cầu tiêu dùng, thị hiếu người dân 

cũng như phải tìm được các đối tác tin cậy. 

 

Mong rằng những nội dung trong cuốn «Cẩm nang kinh doanh với thị 

trường Benin» sẽ giúp ích phần nào các doanh nghiệp Việt Nam trong việc tìm hiểu 

thông tin thị trường cũng như những lưu ý cần thiết để giao dịch thành công tại 

quốc gia Tây Phi này./. 

 

HHooàànngg  ĐĐứứcc  NNhhuuậậnn  

TThhaamm  ttáánn  TThhưươơnngg  mmạạii  

 



Cẩm nang kinh doanh với thị trường Benin                                                          Hoàng Đức Nhuận 

 6 

 

Chương 1:  Giới thiệu nước CH Benin  
 

I. Tổng quan CH Benin 
 

I.1. Vị trí địa lý 
 

Nước Cộng hoà Benin (Bê-nanh) nằm ở Vịnh Ghi-nê thuộc Tây Phi, phía Bắc giáp 

Niger và Buốc-ki-na Pha-xô, phía Đông giáp Nigiêria, phía Tây giáp Tô-gô và phía 

Nam giáp Đại Tây Dương.  

 

- Diện tích :    110.620 km2  

- Dân số :    12,11 triệu (2020) (trong đó dân đô thị chiếm 46,1%) 

- Tôn giáo :  Tín ngưỡng cổ truyền: 70% (Bái vật giáo); đạo Hồi: 15%; 

Thiên chúa giáo: 15%. 

- Ngôn ngữ :  Chủ yếu dùng tiếng Pháp, ngoài ra có tiếng thổ dân của các 

bộ lạc.  

- Thủ đô hành chính : Porto-Novo  

- Thủ đô kinh tế :     Cotonou  

- Các nhóm dân tộc :  Fon (24,2%), Yorouba (8%), Bariba (7,9%), Goun (5,5%), 

Ayizo (3,9%), Nago (3%)… 

- Khí hậu:    Nhiệt đới, nóng, ẩm 

- Đơn vị tiền tệ:   Đồng Franc-CFA; Ty giá : 540 F CFA= 1 USD (2020) 

- Quốc khánh :   1/8/1960 (ngày Pháp trao trả độc lập)  

 

I.2. Lịch sử:  

Bénin (tên cũ là Dahomey) có lịch sử lâu đời nổi tiếng với nền văn minh 

Abomey, làng nổi gần Cotonou... Vương quốc Abomey của người Fon có cơ cấu tổ 

chức chặt chẽ, phát triển quan hệ thương mại sớm với châu Âu. Behanzin là vị vua 

cuối cùng của Vương quốc này, là người đã anh dũng đấu tranh chống thực dân Pháp 

và bị thất bại năm 1893, kết thúc 3 thế kỷ tồn tại của Vương quốc. Từ đó, Dahomey bị 

Pháp xâm chiếm. Behanzin được xem là vị anh hùng dân tộc. 

Ngày 1/8/1960, Pháp trao trả độc lập cho Bénin.  

Ngày 30/11/1975, đảng Cách mạng Nhân dân Bénin được thành lập (Đảng cầm 

quyền duy nhất) do Tổng thống M.Kérékou đứng đầu. Nước Cộng hoà Dahomey được 

đổi thành Cộng hoà Nhân dân Bénin, phát triển đất nước theo xu hướng XHCN.  

Trước tác động của tình hình phức tạp ở Liên Xô- Đông Âu, tháng 1/1990, các 

lực lượng đối lập ở Bénin dấy lên phong trào đấu tranh đòi giải tán Quốc hội và Chính 

phủ, xoá bỏ Hiến pháp và đòi tổ chức tổng tuyển cử tự do. 

Bị áp lực mạnh mẽ của các thế lực đối lập, Đại hội Quốc dân được triệu tập vào 

ngày 19/2/1990. Đại hội quyết định giải tán Đảng Cách mạng Nhân dân, thực hiện chế 

độ đa đảng, thành lập Chính phủ quá độ 12 tháng, sửa đổi Hiến pháp, bầu Quốc hội 
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mới, đổi tên nước thành Cộng hoà Bénin, lấy lại Quốc kỳ Dahomey và ngày Pháp trao 

trả độc lập (1/8/1960) làm ngày kỷ niệm Quốc khánh hàng năm. Tháng 12/1990, 

Bénin tổ chức trưng cầu dân ý thông qua Hiến pháp mới. Tháng 3/1991, Bénin tiến 

hành tổng tuyển cử tự do đa đảng đầu tiên.  

 
 

I.3. Chính trị 
Bénin là nước nói tiếng Pháp đầu tiên ở châu Phi đã tiến hành thay đổi chính 

quyền một cách hoà bình vào đầu những năm 90. Tuy nhiên 12 năm đầu sau khi giành 

độc lập (1960), nước này cũng đã trải qua tình hình bất ổn định liên miên với 6 cuộc 

đảo chính từ 1960 đến năm 1972. 

Về thể chế chính trị: Là nước Cộng hoà, Tổng thống được bầu theo phổ thông 

đầu phiếu, nhiệm kỳ 5 năm, đồng thời là người đứng đầu Chính phủ. Quốc hội có 

nhiệm kỳ 4 năm. Bénin thực hiện chế độ đa đảng.  

Hiện nay tình hình chính trị của Bénin khá ổn định mặc dù cũng có những vấn 

đề nghiêm trọng trong cầm quyền. 

Tổng thống Patrice Talon lên nắm quyền từ tháng 3/2016. 

 

I.4. Đối ngoại 
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 Bénin là thành viên LHQ, thành viên không thường trực HĐBA/LHQ (nhiệm 

kỳ 2004-2005), Phong trào Không liên kết, Liên minh châu Phi (UA), Cộng đồng các 

nước có sử dụng tiếng Pháp (Francophonie), FAO, IMF và nhiều tổ chức quốc tế và 

khu vực khác như WTO, Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây Phi (UEMOA), Cộng đồng 

kinh tế Tây Phi (ECOWAS), NEPAD…  

 Chính sách đối ngoại của Bénin là ưu tiên hợp tác khu vực, coi trọng quan hệ 

với phương Tây, nhất là Pháp và các tổ chức kinh tế, tài chính quốc tế để tranh thủ vốn 

và kỹ thuật.  

 

I.5. Kinh tế  

a) Toàn cảnh nền kinh tế Bénin 

        Nền kinh tế chủ yếu là nông nghiệp, chiếm 80% thu nhập quốc dân. Nông 

nghiệp Benin lạc hậu, sản phẩm chủ yếu là lương thực và bông ngoài ra còn có dầu 

cọ, ngô, lạc, kê, ca cao v.v... Ngành chăn nuôi có cừu, dê. Benin vẫn phải nhập phần 

lớn lương thực. Công nghiệp Benin nhỏ bé, chủ yếu là ngành công nghiệp ép dầu cọ 

và khai thác sắt. Trong cơ cấu kinh tế, nông nghiệp đóng góp 26,9% GDP, công 

nghiệp 16,3% và nông nghiệp 48%. 

  

Cảng Cotonou là bến quá cảnh của nhiều nước trong vùng Vịnh Benin đã tạo 

nguồn thu ngoại tệ lớn cho Benin. 

Benin xuất khẩu bông, các sản phẩm từ cọ, dừa; nhập thực phẩm, các sản phẩm 

dầu lửa, thiết bị. 

Các bạn hàng chính: Trung Quốc, Mỹ, Ấn Độ, Thái Lan, Niger, Nigeria. 

GDP (World Bank 2019 – PPP): 29,91 tỷ USD; bình quân: 2.552 USD, tăng 

trưởng 5,6%.  

 Bénin là một nước có ít tài nguyên thiên nhiên, đáng kể nhất là sắt (trữ lượng 1 

tỷ tấn), phốt phát, vàng, đá trắng và dầu lửa ở thềm lục địa. Nguồn thu chính là khai 

thác cảng và nông nghiệp. Cảng Cotonou là cảng quá cảnh, nơi ra biển nhanh nhất và 

an toàn nhất đối với hai nước láng giềng nằm ở phía Bắc của Bénin là Niger và 

Burkina Faso, mang lại nguồn thu ngoại tệ quan trọng cho nước này. Bénin là nước 

sản xuất bông lớn trên thế giới. 

Bénin còn có các lợi thế về du lịch, địa lý và văn hoá mặc dù chưa được khai 

thác đầy đủ như những bãi biển và làng ven hồ ở phía Nam, các công viên bách thú ở 

phía Bắc. Bénin còn là cái nôi của tín ngưỡng vật linh. 

95% hoạt động kinh tế của Bénin là các giao dịch ngầm (buôn lậu qua biên giới 

với Nigeria), do vậy các khoản thu thuế của Nhà nước là không đáng kể mặc dù đã 

đánh thuế rất cao đối với các doanh nghiệp chính thức. 

Kinh tế của Bénin vẫn còn trong tình trạng kém phát triển và phụ thuộc vào 

ngành sản xuất và xuất khẩu bông trong nước và thương mại tái xuất với Nigeria. 

Nông nghiệp và đánh bắt cá: 

Bông chiếm 20% GDP và xấp xỉ 70% nguồn thu xuất khẩu chính thức. Ngoài ra 

nước này còn sản xuất quần áo, hàng thủ công và cacao. Ngô, đậu, lúa, lạc, điều, dứa, 

sắn, củ mài và các loại cây có củ khác là những cây trồng đáp ứng nhu cầu của người 

dân địa phương. Ngành chăn nuôi có cừu, dê tập trung tại miền Bắc tuy nhiên vẫn 
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chưa đủ cung và đang phải đối mặt với cuộc cạnh tranh rất mạnh của hàng đông lạnh 

nhập khẩu từ EU.  

Bénin có đội tàu thuyền chuyên đánh bắt và cung cấp cá tôm cho người dân 

trong nước và xuất khẩu sang châu Âu.  

Công nghiệp : 
Tháng 10/1982, Bénin đã bắt đầu sản xuất dầu lửa với khối lượng nhỏ ngoài 

biển. Một công ty Thụy Sĩ đã giúp Bénin khai thác dầu mỏ (sản lượng 100.000 

thùng/ngày) chỉ đủ phục vụ nhu cầu trong nước. Việc sản xuất này đã ngừng lại trong 

những năm qua nhưng các hoạt động thăm dò dầu khí vẫn tiếp tục.  

Lĩnh vực công nghiệp chỉ giới hạn ở ngành công nghiệp nhẹ, chủ yếu là công 

nghiệp chế biến nông sản (dầu ăn), dệt may và công nghiệp hoá chất (sản xuất gas 

công nghiệp). Ngoài ra còn có ngành công nghiệp khai thác sắt. Tất cả các ngành công 

nghiệp của Bénin đều đang phải chịu cuộc cạnh tranh không lành mạnh của hàng nhập 

lậu chủ yếu từ Nigeria cũng như chịu chi phí sản xuất rất cao, chất lượng nguyên liệu 

đầu vào thấp. Bénin đang dự kiến thực hiện một dự án thuỷ điện chung với nước láng 

giềng Togo để giảm sự phụ thuộc năng lượng mà phần lớn đang phải nhập khẩu từ 

Ghana. 

Dịch vụ :  
Lĩnh vực này đã phát triển nhanh nhờ tự do hoá nền kinh tế và cải cách thuế. 

Việc tham gia Khu vực đồng franc CFA (các nước Trung và Tây Phi) đã đem lại sự ổn 

định cũng như sự trợ giúp kinh tế của Pháp. Đặc biệt, hoạt động của cảng Cotonou đã 

có sự phục hồi mạnh, nhờ tăng cường tái xuất hàng sang Nigeria. Lĩnh vực viễn thông 

cũng tận dụng được sự năng động của hoạt động tiêu dùng tư nhân (+ 11,6%). 

Trước đây, các hoạt động thương mại thuộc sở hữu của Nhà nước nay đã được 

tư hữu hoá. Một doanh nghiệp Pháp đã mua lại nhà máy bia do Nhà nước quản lý. 

Người dân Bénin sở hữu những doanh nghiệp nhỏ còn một số công ty lớn có nguồn 

gốc từ nước ngoài chủ yếu là Pháp và Li Băng. Lĩnh vực thương mại và nông nghiệp 

tư nhân vẫn là những ngành đóng góp chính vào sự tăng trưởng. 

 Bénin xuất khẩu bông, dầu thô, các sản phẩm từ cọ, dừa và nhập khẩu thực 

phẩm, thuốc lá, các sản phẩm dầu lửa, thiết bị. Các bạn hàng chính là Pháp, Trung 

Quốc, Anh, Hà Lan, Brazil, Libya, Indonésia, Tây Ban Nha. Nhờ quan hệ lịch sử và 

có chung ngôn ngữ tiếng Pháp, Bénin xuất khẩu chủ yếu sang Pháp và, với lượng hàng 

ít hơn, sang Hà Lan, Triều Tiên, Nhật Bản và Ấn Độ. Pháp cũng là nước cung cấp 

chính của Bénin. 60-70% hàng nhập khẩu của Bénin được tái xuất sang nước láng 

giềng Nigeria. 

 

II. Ngoại thương Benin 
Theo WTO, năm 2019, kim ngạch xuất khẩu của Benin đạt 3,36 tỷ USD và 

nhập khẩu hàng hóa đạt 4,12 tỷ USD. Xuất khẩu dịch vụ đạt 395 triệu USD và nhập 

khẩu dịch vụ đạt 648 triệu USD. Ngoại thương chiếm 63,7% GDP năm 2019. 
  

II.1. Các đối tác thương mại và mặt hàng XNK chính năm 2019 
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Các thị trường nhập khẩu chính 

(% kim ngạch nhập khẩu khẩu) 
 

Ấn Độ 13,7% 

Trung Quốc 11,1% 

Togo 10,9% 

Pháp 8,8% 

Thái Lan 5,4% 

Các nước khác 50,2% 

Nguồn : Comtrade 

  

  

Các mặt hàng xuất khẩu chính năm 2019                        

(Kim ngạch 0,9 tỷ USD) 

Bông thô 
  

53,0% 

Quả dừa, hạt điều 9,0% 

Hạt, quả có dầu 6,6% 

Dầu lửa..  2,9% 

Xi măng thủy lực 2,9% 

Các sản phẩm khác  25,7% 

 

 
 

Các mặt hàng nhập khẩu chính năm 2019 
(2,9 tỷ USD năm 2019) 

Gạo 19,6% 

Dầu lửa 12,5% 

Năng lượng điện 4,8% 

Dầu cọ.. 4,2% 

Thuốc tân dược 3,7% 

Hàng hóa khác 55,1% 

                                                        Nguồn: Comtrade 
  

II.2. Hoạt động thương mại tái xuất tại Benin 

 

Mặc dù dân số chỉ có khoảng 12,11 triệu người (2020) nhưng Bénin lại là một 

thị trường khá hấp dẫn. Một trong những yếu tố thu hút các nhà đầu tư và xuất nhập 

khẩu nước ngoài chính là hoạt động tái xuất. 

 Thuật ngữ «thương mại tái xuất » ở Bénin chỉ việc nhập khẩu hàng hoá trên thị 

trường thế giới vào nước này trước khi xuất lậu sang các nước lân cận, đặc biệt là 

Nigeria. Hoạt động mang tính truyền thống này có từ cuối những năm 60 trong chiến 

tranh Biafra (cuộc chiến giữa Nigiêria và vùng đất đòi li khai Biafra). Qua con đường 

Các thị trường xuất khẩu chính   

(% tổng kim ngạch xuất khẩu)  

Bangladesh 26,9% 

Ấn Độ 14,2% 

Việt Nam 10,4% 

Trung Quốc 7,4% 

Nigeria 5,7% 

Các nước khác 35,5% 

https://import-export.societegenerale.fr/fr/fiche-pays/benin/presentation-commerce
https://import-export.societegenerale.fr/fr/fiche-pays/benin/presentation-commerce
https://import-export.societegenerale.fr/fr/fiche-pays/benin/presentation-commerce
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này, những dòng hàng hoá lớn nhập từ thị trường thế giới đã được vận chuyển đến 

Nigiêria. Mặc dù trong những năm qua, hoạt động này đã có những thay đổi sâu sắc 

nhưng không vì thế mà giảm bớt tầm quan trọng. Nếu như luồng hàng gạo và bột lúa 

mỳ có sự giảm nhẹ thì những sản phẩm khác lại lưu chuyển mạnh hơn (vải, quần áo 

cũ, xe hơi và săm lốp cũ…). 

 

 a) Tái xuất khẩu, một hoạt động nửa buôn lậu  
 Trên thực tế, việc tái xuất là hình thức đi đường vòng để tránh chính sách bảo 

hộ của Nigiêria. Những mặt hàng cấm hoặc đánh thuế rất cao khi nhập khẩu vào 

Nigiêria được các công ty xuất nhập khẩu đặt tại Cotonou (thủ đô kinh tế của Bénin) 

mua từ châu Âu hoặc châu Á. Những hoạt động nhập khẩu này hoàn toàn hợp pháp và 

thuộc nền kinh tế chính thức bởi các công ty XNK đã khai báo tại Phòng Thương mại 

và Công nghiệp Bénin (CCIB), hoạt động hối đoái được thực hiện tại các ngân hàng 

của Cotonou, hàng hoá đã được thanh toán thuế quan khi tới cảng Cotonou và được 

bán trên lãnh thổ Bénin theo đúng những gì đã khai tại hải quan Bénin. Bước tiếp theo 

mới là các hoạt động phi pháp. Thật vậy, hàng hoá được các nhà bán buôn người 

Nigiêria mua tại Cotonou, sau đó, họ đổi tiền để lấy đồng franc châu Phi (FCFA) trên 

thị trường chợ đen tại Lagos (Nigiêria), Cotonou (Bénin) hoặc các chợ biên giới. Rồi 

hàng hoá được giao cho một nhóm các nhà vận chuyển với các phương tiện đã được 

phủ bạt chở hàng đến tận biên giới, nơi hàng được cất trữ trong các kho nằm ở phía 

Bénin trước khi xuất lậu sang Nigiêria. Những mặt hàng này được vận chuyển đến 

Lagos, lưu kho rồi bán công khai tại các chợ: quần áo cũ tiêu thụ tại chợ Yaba, gạo ở 

Alaba… Thương mại tái xuất do vậy là một hoạt động nửa buôn lậu bởi nếu như việc 

Bénin nhập khẩu hàng hoàn toàn hợp pháp thì việc xuất khẩu sang Nigiêria lại liên 

quan đến vấn đề buôn lậu. Ở đây, việc tái xuất rõ ràng khác với quá cảnh - một hoạt 

động chỉ đơn giản là thương nhân người Nigiêria thuê các dịch vụ của cảng Cotonou 

(Bénin). 

 

 b) Hoạt động tái xuất đóng góp 14% ngân sách 
 Đối với các thương nhân Bénin, tái xuất là một hoạt động mang lại giá trị gia 

tăng rất cao, còn đối với Nhà nước Bénin, theo ước tính hoạt động này đóng góp hơn 

1/3 các khoản thu thuế hải quan và 14% tổng thu ngân sách. Lãi gộp của các công ty 

xuất nhập khẩu ở Cotonou cũng có giá trị tương đương (20 tỷ FCFA khoảng 80 triệu 

USD). Ngoài ra, một phần lãi gộp của những nhà bán buôn Nigiêria đến lấy hàng tại 

Cotonou dùng để trả cho những thương nhân người Bénin với các dịch vụ như lưu 

kho, vận chuyển, đổi tiền ngoài chợ đen, chuyển hàng từ tàu vào bờ, phí bồi dưỡng 

nhân viên hải quan… Theo ước tính, hoạt động này mang lại cho người dân Bénin 

khoản thu nhập ít nhất là 80 triệu USD chiếm 6% GDP. Ngày nay, mặc dù có sự giảm 

tái xuất so với những năm 80 và ngành bông của Bénin phát triển mạnh song thương 

mại tái xuất vẫn là một trong những hoạt động chính của đất nước này. 

 

 c) Tái xuất mang lại 40% giá trị gia tăng cho Bénin 
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 Như vậy, hoạt động tái xuất rõ ràng có những tác động tích cực đến nền kinh tế 

Bénin. Việc Bénin nhập khẩu sản phẩm của Nigiêria chính là sự bù lại phần tái xuất 

bởi lượng tiền Naira (tiền Nigiêria) mà hoạt động tái xuất mang lại chỉ dùng để mua 

hàng tại Nigiêria. Ngoài ra, vào thời điểm xuất khẩu sang Nigiêria, hàng hoá đã tăng 

giá đáng kể so với khi các công ty XNK ở Cotonou nhập vào (do thuế hải quan + lãi 

của các công ty XNK + giá trị gia tăng của các dịch vụ vận tải, lưu kho…). Do vậy, sẽ 

không quá khi cho rằng hoạt động tái xuất đóng góp tích cực vào cán cân thương mại 

« thực sự » (chính thức và không chính thức) của Bénin với mức đúng bằng giá trị gia 

tăng mà nó tạo ra tại Bénin (40 tỷ FCFA). 

 

 d) Hoạt động tái xuất vẫn phát triển mặc dù Nigiêria đã tự do hoá thương 

mại 

 Sau thời gian giảm sút do đồng Naira của Nigiêria mất giá, hoạt động tái xuất 

của Bénin lại phát triển mạnh mẽ. Các khoản thu thuế hải quan đã tăng đến 90% đối 

với khoảng 10 sản phẩm ngay cả khi Nigiêria tiến hành tự do hoá việc buôn bán lúa 

mỳ, gạo và những sản phẩm khác (thời điểm đó 10 mặt hàng này chiếm đến 80% 

nguồn thu hải quan của Bénin). 

 

 e) Những thay đổi trong cơ cấu hàng tái xuất 

 

 Có thể phân loại 3 nhóm hàng tái xuất chính: 

 

- Nhóm hàng có kim ngạch tái xuất đang giảm  

 Chủ yếu là gạo và lúa mỳ, tiếp đến là thuốc lá. Nguyên nhân giảm tái xuất các 

mặt hàng này là do Nigieria tiến hành cắt giảm thuế quan. 

- Nhóm hàng có kim ngạch tái xuất đang tăng  

 Đó là săm lốp và ôtô cũ, bột và nước cà chua cô đặc, vải và quần áo cũ. Kim 

ngạch tái xuất khẩu những mặt hàng này đã tăng liên tục trong những năm trở lại đây. 

- Nhóm hàng tái xuất tăng trưởng không đều 

 Đó là đường và rượu. Đôi khi, có hiện tượng nhập khẩu ngược trở lại Bénin 

nhất là mặt hàng đường khi tỷ giá hối đoái thay đổi hay lượng đường dự trữ ở Bénin 

không đủ. 

 

f) Những tiến triển chính của ngoại thương Nigiêria gần đây 

 Khối lượng và trị giá sản phẩm trong luồng hàng tái xuất này thay đổi theo thời 

gian tuỳ theo những cơ hội do mức thuế và các biện pháp cấm nhập khẩu của Nigiêria 

tạo ra. Chẳng hạn, đối với các mặt hàng gạo và bột mì, hàng dệt, quần áo cũ, xe ôtô đã 

qua sử dụng… Nigiêria đã chuyển từ việc cấm nhập khẩu sang tự do hoá với mức thuế 

quan giảm dần theo các năm. Việc nhập khẩu thịt gia cầm cũng được tự do hoá còn xe 

ôtô cũ được nhập khẩu không hạn chế năm sử dụng. Tuy nhiên, trong những năm qua, 

ảnh hưởng của những thay đổi này là không đáng kể, trừ gạo và bột mì. Việc tái xuất 

một số sản phẩm như quần áo cũ và xe ôtô cũ đã gia tăng. Tình hình đó cho thấy việc 

thuế nhập khẩu thấp của Bénin (so với Nigiêria) không phải là yếu tố duy nhất quyết 
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định sự phát triển của hoạt động tái xuất mà còn có cả yếu tố an toàn, tính hiện đại 

trong các dịch vụ ngân hàng và thông tin liên lạc của nước này. 

 

  

 Xăng Kpayo 
Kpayo là một loại xăng chất lượng thấp chủ yếu nhập từ nước láng giềng 

Nigiêria, nơi sản xuất dầu lửa nổi tiếng thế giới. Loại nhiên liệu này đã gây ô nhiễm 

không khí nghiêm trọng. 

Hiện tượng xăng Kpayo đã bắt đầu xuất hiện vào những năm 1980 do cuộc 

khủng hoảng kinh tế làm khuấy động cả nước Bénin. Xăng ở Nigiêria rẻ hơn ở Bénin 

ba lần. Ngày nay, việc sử dụng xăng Kpayo phổ biến đến nỗi nó đã trở thành một phần 

của môi trường địa lý, xã hội và kinh tế của các thành phố tại Bénin và Nigiêria. 

Loại xăng nhập lậu này được bán trong những chiếc chai to nhỏ các loại có thể 

tìm thấy khắp nơi bên đường. 

Việc kinh doanh xăng Kpayo mang lại nhiều lợi nhuận. Trong những thành phố 

biên giới của Bénin, gần như toàn bộ người dân sống bằng hoạt động này. Việc buôn 

bán xăng Kpayo mang lại những khoản lợi nhuận không lồ nhưng đồng thời cũng 

chứa đựng nhiều rủi ro do điều kiện cất trữ không đảm bảo. Nhiều vụ hoả hoạn với 

hậu quả nghiêm trọng đã xảy ra.  

       

 Quan hệ thương mại giữa Bénin và Nigeria 
Bénin duy trì quan hệ kinh tế và thương mại ưu tiên với Nigeria. Ngoài những lý 

do xã hội và lịch sử, những mối quan hệ này còn gắn liền với các chính sách thương 

mại và tiền tệ của Nigeria. Một hiệp định song phương đã được ký vào tháng 4/2005 

cho phép các doanh nghiệp Bénin xuất khẩu sang Nigeria các mặt hàng sản xuất tại 

Bénin nhưng cấm hoạt động tái xuất. Trong trao đổi thương mại với Nigiêria, các 

doanh nghiệp tư nhân của Bénin thường than phiền về việc chính quyền Nigeria không 

tôn trọng các quy định thương mại đã ký giữa hai nước. Tuy nhiên, những cố gắng để 

xác định lại biên giới chung giữa Nigiêria và Bénin và giảm bớt những hạn chế nhập 

khẩu từ Bénin của Nigiêria sẽ giúp bình thường hoá quan hệ thương mại giữa hai 

nước. 

 Bénin xuất khẩu chủ yếu bông, sản phẩm dệt (chiếm tới 72% nguồn thu ngoại 

tệ) và hàng tái xuất. Ngược lại, nước này nhập khẩu các sản phẩm lương thực thực 

phẩm (31,2% tổng giá trị nhập khẩu). Tuy nhiên, rất khó ước tính các luồng hàng vì 

tình trạng buôn lậu qua biên giới với Nigeria rất phổ biến. Việc tự do hoá thương mại 

thực hiện tại Bénin mạnh mẽ hơn ở Nigeria - quốc gia đông dân nhất châu Phi, nơi áp 

dụng thuế quan cao và các hàng rào bảo hộ nhập khẩu. Do vậy, hàng lậu được vận 

chuyên qua biên giới rất nhiều. Ví dụ, cảng Cotonou (Bénin) là cảng quá cảnh chính 

của xe ôtô cũ tại Tây Phi, đa số xe sau đó được đưa sang Nigiêria mặc dù  không được 

khai báo như khi đến Bénin. Ngược lại, Bénin nhập lậu phần lớn các sản phẩm dầu lửa 

của Nigiêria vì nước này trợ giá dầu lửa. 
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Chương 2: Quan hệ thương mại Việt Nam-Benin 

 
I.1. Quan hệ Việt Nam-Benin 

Việt Nam và Bénin thiết lập quan hệ ngoại giao ngày 14/3/1973. Quan hệ hai 

nước là rất tốt đẹp. Việt Nam và Bénin có những điểm tương đồng: Trong quá khứ hai 

nước đều đã tiến hành cuộc đấu tranh chống thực dân và đế quốc để giành lại độc lập 

và tự do. Trước đây khi tìm đường cứu nước, Chủ tịch Hồ Chí Minh đã dừng lại tại 

Bénin. Người đã viết nhiều bài báo ca ngợi cuộc đấu tranh anh dũng chống đế quốc 

của các dân tộc châu Phi trong đó có Bénin. Ngày nay nguời dân Bénin vẫn luôn nhớ 

đến CT Hồ Chí Minh, Đại tướng Võ Nguyên Giáp và cho rằng nếu không có Việt 

Nam thì sẽ không có cuộc cách mạng ở châu Phi, nếu không có chiến thắng Điện Biên 

Phủ, châu Phi sẽ không giành được độc lập.  

a. Quan hệ chính trị, kinh tế: 

- Quan hệ chính trị: Việt Nam và Benin lập quan hệ Ngoại giao ngày 14/3/1973. 

- Lãnh đạo và nhân dân Benin coi Việt Nam như tấm gương sáng trong công 

cuộc xây dựng và bảo vệ đất nước, nhất là trong công cuộc xóa đói giảm nghèo và  

phát triển kinh tế. Benin mong muốn học hỏi kinh nghiệm của Việt Nam, cũng như 

hợp tác với ta trong các lĩnh vực đầu tư, thương mại, nông nghiệp, y tế và giáo dục.  

- Kim ngạch thương mại song phương năm 2019 đạt 121 triệu USD trong đó 

Việt Nam xuất khẩu 21,9 triệu USD các mặt hàng chính như gạo, linh kiện, phụ tùng 

xe máy… và nhập 99 triệu USD các mặt hàng chính như hạt điều, bông… (kim ngạch 

năm 2018 đạt 111,8 triệu USD  với xuất khẩu 12,8 triệu USD và nhập khẩu 99 triệu 

USD).  

b. Trao đổi đoàn: 

Phía Việt Nam: Phó chủ tịch Nguyễn Hữu Thọ (1978), Đại tướng Võ Nguyên 

Giáp (1980), Phó chủ tịch nước Nguyễn Thị Bình dự Hội nghị Cấp cao khối Pháp ngữ 
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tại Benin (1995), Phó Thủ tướng Nguyễn Khánh (1996), Phó Chủ tịch nước Trương 

Mỹ Hoa (2003). 

Phía Benin: Bộ trưởng Ngoại giao và Hợp tác Pi-e Ốt-xơ-hô (Pierre 

Osho (1997), Tổng thống Benin Ma-ti-ơ Kê-rê-cu (Mathieu Kérékou) dự Hội nghị cấp 

cao 7 các nước có sử dụng Tiếng Pháp (11/1997), Bộ trưởng Ngoại giao Benin 

(10/2006), Tổng thống Benin Bô-ni Y-a-y (Boni Yayi) (11/2006), Đặc phái viên Tổng 

thống Benin chuyển thông điệp đặc biệt của Tổng thống Benin (5/2008), Bộ trưởng 

Nông nghiệp, Chăn nuôi và Nghề cá (8/2008), Chủ nhiệm văn phòng Bộ trưởng phụ 

trách chính sách công thăm và làm việc với Viettel (7/2014). 

c. Các Hiệp định đã ký: Hiệp định khung về hợp tác Kinh tế, Thương mại, Văn 

hoá, KHKT (1996), Biên bản giữa hai Bộ Nông nghiệp về việc Benin mời 16 chuyên 

gia và kỹ thuật viên nông nghiệp Việt Nam sang giúp bạn phát triển ngành trồng lúa 

(2008).  

d. Thông tin cơ quan đại diện 

Đại sứ quán Việt Nam tại Ma-rốc kiêm nhiệm Benin: 
Địa chỉ: Số 27 Phố Mezzouda, Souissi – Rabat, Vương quốc Ma-rốc 

Điện thoại: + (212) 537 65 92 56 

  Email : vnambassade@yahoo.com.vn  

  

        Thương vụ Việt Nam tại Ma-rốc kiêm nhiệm Benin: 

Địa chỉ: 240 Boulevard Zerktouni, 5è étage, Casablanca - Maroc.  

Điện thoại: (212)5224-73723. Email: Ma@moit.gov.vn  

 

Đại sứ quán Benin tại Bắc Kinh kiêm nhiệm Việt Nam: 
Địa chỉ: 38, Guang Hua Lu, Jian Guo Men Wai, Beijing 100600, China 

Điện thoại: (+86) (10) 6532 2741 2302  

Fax: (+86) (10) 6532 5103  

Email: ambeninbj@yahoo.fr ; am.beninbj@yahoo.fr  

 

I.2. Quan hệ thương mại Việt Nam-Bénin 

 Kim ngạch thương mại song phương năm 2019 đạt 121 triệu USD (tăng 8,2% so 

với năm trước đó), trong đó Việt Nam xuất khẩu 21,9 triệu USD với các mặt hàng 

chính là gạo, sản phẩm dệt may, thuốc lá và nguyên phụ liệu thuốc lá, linh kiện, phụ 

tùng xe máy… (Năm 2018, trao đổi thương mại Việt Nam-Benin đạt 111,8 triệu USD 

trong đó xuất khẩu của Việt Nam đạt 12,8 triệu USD và nhập khẩu 99 triệu USD). 

Trong cán cân thương mại, Việt Nam thường nhập siêu với giá trị lớn. 

 

Xuất khẩu của Việt Nam sang Benin năm 2019 

 
Mặt hàng xuất khẩu 

 
Giá trị (USD) 

Đồng 
 

              137.164  

Đĩa lưu trữ thông tin thuộc nhóm 85234 
 

              756.921  

Bánh, kẹo & sản phẩm từ ngũ cốc 
 

              171.197  

mailto:Ma@moit.gov.vn
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Bao túi thuộc chương 63 
 

                66.188  

Bia uống 
 

                46.200  

Gạo 
 

           2.535.511  

Giấy các loại 
 

                  8.702  

Hàng hải sản 
 

              104.927  

Hàng hoá khác 
 

              582.643  

Hàng rau quả 
 

                56.391  

Hạt tiêu 
 

                25.515  

Linh kiện phụ tùng xe máy 
 

           1.748.898  

Máy móc thiết bị, dụng cụ & phụ tùng 
 

              171.854  

Nguyên phụ liệu dệt may, da & giày 
 

                34.397  

Nước uống các loại đóng chai (mã 2202) 
 

                65.198  

Sản phẩm chất dẻo 
 

                57.709  

Sản phẩm dệt may 
 

           7.484.730  

Sản phẩm từ giấy 
 

              117.530  

Thuốc lá và NPL 
 

           7.714.980  

Túi xách, ví, vali, mũ & ô dù 
 

                13.616  

Tổng cộng 
          21.900.271  

 

Kim ngạch nhập khẩu của Việt Nam từ Benin năm 2019 đạt 99 triệu USD chủ 

yếu gồm hạt điều, bông… 

 

Nhập khẩu của Việt Nam từ Benin năm 2019 

 

 

Nguồn : Hải quan Việt Nam 

 
        Bénin là nước có tình hình chính trị xã hội khá ổn định, đang đẩy mạnh quá 

trình mở cửa thị trường và tăng cường hợp tác quốc tế.  

CH Bénin là thành viên của WTO từ rất sớm, hoạt động XNK tự do, thuế suất 

thấp. Chợ và cửa hàng giống như ở Việt Nam cách đây 15 năm. Giá hàng tiêu dùng 

cao hơn ở Việt Nam hiện nay khoảng 5-10%. Hàng giá rẻ của Ấn Độ và Trung Quốc 

bán rất nhiều ở chợ. Chỉ có vài siêu thị cỡ nhỏ chuyên phục vụ ngoại kiều nhưng hàng 

hoá còn rất ít và giá bán đắt hơn của ta. Đáng chú ý có chợ Dantopka nằm tại Cotonou, 

là chợ ngoài trời lớn nhất khu vực Tây Phi. Chợ này nổi tiếng trong tiểu vùng, thậm 

Mặt hàng nhập khẩu 

 

Giá trị (USD) 

Đậu tương 

 

              117.460  

Bông các loại 

 

         47.334.070  

Gỗ & sản phẩm gỗ 

 

                14.322  

Hàng hoá khác 

 

                  8.091  

Hạt điều 

 

         51.588.993  

Tổng cộng 
 

         99.062.936  
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chí quốc tế bởi có nhiều thương nhân Tây Phi (Nigiêria, Mali, Buốc-ki-na Pha-xô, Ni-

giê, Bờ Biển Ngà) và Trung Phi như Ca-mơ-run đến đây kinh doanh.  

Cơ chế xuất nhập khẩu của Bénin khá thông thoáng nhưng hoạt động kinh 

doanh xuất khẩu chủ yếu do người nước ngoài (Libăng, Ấn Độ, Trung Quốc) nắm giữ. 

Thị trường Bénin nói riêng và khu vực Tây Phi nói chung có nhu cầu rất lớn về các 

mặt hàng lương thực, thực phẩm và hàng tiêu dùng mà Việt Nam sản xuất. 

Bénin có vị trí địa lý thuận lợi trông ra Vịnh Ghi-nê, nằm trong không gian Pháp 

ngữ của Liên minh kinh tế và Tiền tệ Tây phi (UEMOA) gồm 8 quốc gia và đặc biệt 

giáp với thị trường lớn Nigiêria, điểm đến của hàng nhập khẩu qua Bénin (ước tính 

60% tổng giá trị nhập khẩu của nước này). Do thuế nhập khẩu thấp hơn Nigiêria, hệ 

thống ngân hàng tương đối hiện đại, đặc biệt cảng Cotonou của Bénin được coi là 

điểm trung chuyển hàng hoá an toàn sang các thị trường khu vực các nước Tây Phi 

nên nước này được xem như ngã tư của khu vực Tây Phi. 

Bénin lại có các thế mạnh riêng về nguồn nguyên liệu bông và các sản phẩm 

nông nghiệp (sắn, điều, dứa, cây có dầu...), có nguồn nhân công chất lượng, nhiều tiềm 

năng du lịch chưa được khai thác, mở ra nhiều cơ hội đầu tư cho doanh nghiệp nước 

ngoài. 

Doanh nghiệp có thể tìm kiếm cơ hội kinh doanh tại Phòng Thương mại và 

Công nghiệp Benin (CCIB), địa chỉ : www.ccib.bj  

Benin là thành viên của Liên minh kinh tế tiền tệ Tây Phi (UEMOA) gồm 8 

quốc gia với những quy định xuất nhập khẩu giống nhau cho nên nếu thâm nhập thành 

công vào thị trường này, hàng của ta có thể vào được các nước thành viên khác. Ngoài 

ra, Bénin còn là nước giáp biên với Nigiêria, nước đông dân nhất châu Phi (gần 200 

triệu dân), với các hoạt động xuất nhập khẩu rất nhộn nhịp cũng mở ra cơ hội cho 

hàng xuất khẩu của ta.  

http://www.ccib.bj/
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 Chương 3: Thâm nhập thị trường Benin 
 

I. Một số cơ hội kinh doanh tại thị trường Bénin 

 

 
I.1. Giới thiệu ngành sản xuất và xuất khẩu bông của Bénin 

Cùng với hoạt động thương mại, ngành hàng bông là một trong những cột trụ 

của nền kinh tế Bénin. Thật vậy, lĩnh vực này đóng góp 14% GDP về giá trị gia tăng 

và chiếm 60% mạng lưới công nghiệp quốc gia. Hiện nay Bénin có khoảng 325.000 cơ 

sở khai thác bông, 27 xí nghiệp công nghiệp bông sử dụng 3500 lao động. Mặt khác, 

trên tổng số dân khoảng 12 triệu có 5 triệu người có thu nhập tài chính từ cây bông. 

Cuối cùng, ngành này còn đóng góp 45% nguồn thu thuế (chưa tính thuế quan) của 

Nhà nước. Bông là sản phẩm xuất khẩu chính của Bénin, chiếm từ 50% đến 75% xuất 

khẩu hàng năm của nước này. 

Năm 2020, sản xuất bông của Benin đạt 700.000 tấn, cao nhất châu Phi trước 

Cote d’Ivoire và Mali. 

SONAPRA là Công ty Xúc tiến nông nghiệp quốc gia Bénin, là tác nhân trung 

tâm của ngành hàng bông. Công ty này là của Nhà nước đảm nhiệm việc phân phối 

nguyên liệu đầu vào cho nông dân, mua hạt của những nhà sản xuất, vận chuyển đến 

các nhà máy tách hạt bông riêng. SONAPRA còn phụ trách việc xuất khẩu, quản lý 

các luồng tài chính bên trong ngành hàng. Việc tư hữu hoá công ty này nằm trong số 

những cuộc cải cách thực hiện trong khuôn khổ chương trình của Quỹ tiền tế quốc tế 

(IMF) và Ngân hàng Thế giới (WB). 

Từ nhiều năm qua, để phục vụ nhu cầu sản xuất, xuất khẩu vải và quần áo trong 

nước, Việt Nam đã nhập khẩu mặt hàng bông từ Bénin. Năm 2019, Việt Nam đã mua 

bông thô của nước này với tổng giá trị 47,3 triệu USD. 

I.2. Giới thiệu ngành sản xuất và xuất khẩu hạt điều của Bénin 
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Là loại cây trồng dễ tính và mang lại nguồn thu ngoại tệ lớn thứ hai sau bông, 

cây điều của Bénin cung cấp loại hạt nổi tiếng về chất lượng nhờ thu hoạch đúng thời 

vụ, đặc biệt không sử dụng thuốc bảo vệ thực vật. 

Ngoài giá trị là thức ăn, quả điều còn được sử dụng trong ngành công nghiệp 

dược do có những thuộc tính như diệt sâu bệnh, diệt nấm và diệt khuẩn. Quả điều còn 

dùng trong ngành công nghiệp chế biến da thuộc. 

Hiện điều được trồng trên 285 000 ha với năng suất trung bình 300-400 Kg/ha 

chủ yếu tại các vùng Kassimou ISSAKA, WCC 2019. Với việc gia tăng kim ngạch 

xuất khẩu, nhiều nhà sản xuất bông của Bénin đang muốn chuyển sang trồng điều vì 

đỡ vất vả hơn. Nhờ một số dự án và chương trình phát triển, nhiều vườn điều mới đã 

ra đời, tạo công ăn việc làm cho 200.000 người. Hiện sản lượng điều của Benin 

khoảng 300.000 tấn, đứng thứ tư châu Phi, đóng góp 3% GDP của nước này. Do vậy, 

điều là một loại cây xuất khẩu giúp đa dạng cơ cấu nông nghiệp của nước này.  

Cho đến nay, điều của Bénin vẫn chủ yếu được bán dưới dạng thô, khách hàng 

chính là Ấn Độ, Trung Quốc, Việt Nam. Năm 2019, Việt Nam đã nhập khẩu điều từ 

Benin với tổng kim ngạch 51,58 triệu USD. Điều thô sau khi nhập về, chế biến rồi tái 

xuất sang châu Âu dưới dạng điều nhân đã làm sạch và đóng gói. Việc chế biến và 

đóng gói tại Bénin có thể giúp cung cấp cho thị trường châu Âu những sản phẩm có 

chất lượng với giá cạnh tranh hơn. Hiện nay nước này mới có 3 nhà máy chế biến hạt 

điều và chỉ có một lượng điều nhân không đáng kể sản xuất tại Bénin được xuất khẩu 

sang Đức. 

Hoạt động kinh doanh điều tại Bénin còn chưa được tổ chức chặt chẽ với một 

chuỗi các tác nhân tham gia, gồm nhà sản xuất (có tổ chức hoặc đơn lẻ), người thu 

gom (cấp 1 hoặc cấp 2), nhà buôn (sỉ hoặc lẻ) và nhà xuất khẩu (thường là người Ấn 

Độ, Pakistan trong một liên kết khép kín).  

Về giá bán hạt điều, tại Bénin không có giá tham khảo mà tuỳ thuộc vào vấn đề 

cung cầu. Nhà nước chỉ can thiệp hàng năm bằng cách ấn định giá sàn mua hạt điều 

của người sản xuất.  

Các tỉnh trồng điều lớn nhất của Bénin là Atacora, Donga, Alibori, Borgou, 

Colline và Zou. 

Về vị trí địa lý, Bénin có lợi thế mặt biển rộng, có cảng quốc tế Cotonou, lại là 

nước láng giềng của Nigiêria, quốc gia cũng sản xuất điều rất lớn. Điều của Nigiêria 

có thể nhập khẩu vào Bénin với vai trò là nước quá cảnh. Theo ước tính, tỉ lệ nhập 

khẩu từ các nước giáp biên chiếm từ 10 đến 15% tổng khối lượng điều xuất khẩu của 

Bénin. Chất lượng điều nhập khẩu thường không được đánh giá cao vì khó kiểm soát 

(quả điều không bán được từ những năm trước, điều chưa chín hoặc điều kiện cất trữ 

không tốt…). 

Bénin lại có hệ thống ngân hàng năng động và lành mạnh. Là thành viên WTO,  

nước này còn nằm trong số các quốc gia được hưởng những ưu đãi về thuế quan. 

Đồng tiền của Bénin (franc châu Phi) có khả năng chuyển đổi. 

Mặc dù có những lợi thế riêng nhưng Bénin cũng đang phải đối mặt với cuộc 

cạnh tranh ngày càng gay gắt của những quốc gia sản xuất điều thô khác trong khu 

vực như Ghi-nê Bitxao, Bờ Biển Ngà, Môdămbích, Nigiêria, Tanzania, nhất là khi 
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những nước này đã ổn định được tình hình chính trị, giảm bớt tình trạng tham nhũng, 

sách nhiễu. 

Doanh nghiệp có thể tìm hiểu thêm tình hình sản xuất và xuất khẩu điều của 

Bénin và thế giới qua Website http://anacardium.info/. 

 

*Tỷ giá : 1 USD = 440 FCFA (năm 2020). 

 

I.3. Giới thiệu thị trường nhập khẩu gạo của Bénin 

 
Mặc dù trong vài năm qua, sản xuất lúa của Bénin không ngừng tăng nhưng 

cũng chỉ đạt 30.000 tấn đáp ứng từ 10 đến 15% nhu cầu trong nước (80.000 tấn gạo). 

Một vấn đề nữa đối với gạo trong nước là chất lượng kém, chứa nhiều tạp chất do 

công nghệ chế biến lạc hậu. Do vậy, trung bình mỗi năm Bénin phải nhập khoảng 

50.000 tấn gạo.  

Bên cạnh việc nhập khẩu gạo để đáp ứng nhu cầu trong nước, Bénin còn mua 

gạo để tái xuất sang Nigiêria, khối lượng từ 50.000 đến 150.000 tấn mỗi năm. Tại 

nước láng giềng Nigiêria, mặc dù sản xuất gạo không đủ cho tiêu dùng trong nước 

song thuế nhập khẩu gạo lại rất cao: 100%. 

Do vậy, việc nhập khẩu gạo của Bénin thường phụ thuộc vào những quy định 

thương mại của nước láng giềng Nigiêria và sản lượng lúa trong nước. 

Một điểm đáng lưu ý nữa là mỗi năm, Nhật Bản viện trợ cho Bénin khoảng 

5000 tấn gạo, đôi khi chiếm tới 10% nhu cầu quốc gia. Gạo này được bán với giá thấp 

hơn giá gạo trong nước rất nhiều do được miễn thuế nhập khẩu. 

Hiện nay thị trường nhập khẩu gạo vào Bénin chủ yếu do 5 công ty lớn là 

SHERIKA, ABC, SONAM, DIFEZI và TUKIMEX nắm độc quyền, có tầm  hoạt  

động  trong khu vực, quyết định giá bán tại Bénin. Theo một nghiên cứu, việc tiêu thụ 

gạo ở Bénin còn ở mức thấp từ 6-20kg/người/năm tại khu vực nông thôn và từ 10 đến 

30kg/người/năm ở khu vực thành thị. Tuy nhiên việc tiêu thụ gạo  của Bénin ngày 

càng tăng, ước tính lên tới 110.812 tấn vào năm 2021.  

Theo Viện thống kê Bénin, năm 2019, kim ngạch nhập khẩu gạo của nước này 

đạt 568 triệu USD chiếm 18% tổng giá  trị  nhập khẩu. Những nước cung cấp chính là 

Thái Lan, Trung Quốc và Việt Nam. Theo số liệu của Hải quan Việt Nam, năm 2019, 

nước ta đã xuất mặt hàng gạo với tổng trị giá 2,53 triệu USD sang thị trường này. 

 

I.4. Hệ thống phân phối thuốc chữa bệnh tại Bénin 
 

Vấn đề sức khoẻ vẫn là một trong những thách thức to lớn ở Bénin. Mặc dù có 

sự trợ giúp quốc tế và ý chí của Chính phủ nhưng theo thống kê, nước này vẫn thiếu 

các trung tâm y tế có đầy đủ trang thiết bị cũng như đội ngũ y bác sỹ lành nghề. Người 

dân rất khó được chăm sóc và sử dụng thuốc mặc dù nhu cầu rất cao và luôn tăng (tỷ 

lệ sinh đẻ : 5,08 con/phụ nữ). 

Về hệ thống phân phối thuốc chữa bệnh, các điểm bán không đủ và phân bố 

không đều trên toàn lãnh thổ. Chỉ có một nhà máy sản xuất duy nhất trong nước, còn 

http://anacardium.info/
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lại các nhà nhập khẩu và phân phối chia nhau thị trường. Các cơ quan chính thức 

không đủ để đáp ứng toàn bộ nhu cầu và thị trường chợ đen giữ một vị trí trọng yếu 

trong việc phân phối thuốc đến tay khách hàng cuối cùng. 

 

Lĩnh vực không chính thức có vai trò đặc biệt quan trọng đối với thị trường  
Thị trường các sản phẩm dược tại Bénin gồm 3 khu vực riêng biệt : 

- Khu vực Nhà nước chiếm 4,6 tỷ FCFA (khoảng 7 triệu Euro) 

- Khu vực tư nhân truyền thống, chính thức chiếm khoảng 21 tỷ FCFA (khoảng 

32 triệu Euro) 

- Lĩnh vực không chính thức, rất khó xác định có thể ước tính chiếm từ 25 đến 

50% thị trường 

Trong lĩnh vực Nhà nước, chỉ có một nhà nhập khẩu/phân phối duy nhất là 

Công ty cung ứng các loại thuốc chủ yếu (CAME). Hiên nay cơ quan quản lý tư nhân 

này hoạt động một cách độc lập và tự tài trợ một phần dưới sự bảo trợ của Bộ Y tế. 

CAME chỉ kinh doanh loại thuốc đại chà. 

 Vai trò của CAME là lập danh sách các loại thuốc để chữa các bệnh nhiễm 

trùng trong danh mục ưu tiên, mua sỉ và phân phối thuốc cho các cơ sở y tế công cộng 

và các tổ chức phi chính phủ được cấp phép khi có yêu cầu. 

 Lĩnh vực tư nhân gồm có 4 nhà nhập khẩu/phân phối trong đó có 3 công ty chia 

nhau khá cân bằng 85-90% thị phần.  

 

Trung tâm cung ứng các loại thuốc chữa bệnh chủ yếu 

Centrale d’Approvisionnement en Médicaments Essentiels (CAME) 

Giám đốc : Mr Coffi Pascal HESSOU 

Địa chỉ : 01 BP 3280 Cotonou – Bénin 

Tel : + 229 21 33 28 64/+ 229 33 35 36/ + 229 21 33 09 48 

Fax : + 229 21 33 08 51 

Email : came.benin@bow.intnet.bj 

 

 Ngành công nghiệp dược gần như chưa tồn tại chủ yếu dựa vào nhập khẩu 

 Tại Bénin, chỉ có một nhà sản xuất thuốc duy nhất giữ vai trò quan trọng trên thị 

trường. Công ty này sản xuất các chủng loại tân dược theo bản quyền chủ yếu dưới 

dạng tên chung quốc tế từ nguyên liệu của châu Á. Công ty này sản xuất một loạt các 

loại thuốc theo danh sách những loại thuốc chính do Bộ Y tế lập. Thuốc được đóng 

gói trong những chiếc khay để bán trực tiếp cho công chúng.  

 Với một nhà sản xuất tân dược duy nhất, phần lớn thị trường thuốc của Bénin do 

nguồn nhập khẩu cung cấp. 

 Năm 2006, giá trị nhập khẩu sản phẩm dược lên tới 32 triệu euro với 3,5 triệu 

tấn thuốc, chiếm 3,8% tổng giá trị nhập khẩu của Bénin và tăng 15% so với năm 2005. 

 Thuốc đóng gói dành cho bán lẻ chiếm tới 86% lượng thuốc nhập khẩu năm 

2006. Pháp là nhà cung cấp chính chiếm tới 76% tổng số thuốc nhập khẩu vào Bénin. 

Thuốc trên thị trường chợ đen chủ yếu được nhập lậu từ Nigeria. 

 

mailto:came.benin@bow.intnet.bj
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 Bộ Y tế là nhà điều tiết  
 Việc bán thuốc trong khu vực chính thức (Nhà nước và tư nhân) do Bộ Y tế 

Bénin quy định. Chỉ có thể sản xuất hoặc kinh doanh những sản phẩm trong danh sách 

chính thức đã được Bộ Y tế cấp phép. Việc sản xuất, nhập khẩu, phân phối và bán 

thuốc phải có giấy phép đặc biệt.  

 

Cục phụ trách các Hiệu thuốc quốc gia 

Direction Nationale des Pharmacies 

Cục trưởng : Mr Alfred DANSOU 

Fax :      + 229 21 30 74 80 

 
 Ngoài ra còn có Cơ quan cấp phép đặc thù trước khi đưa ra thị trường 

(Autorisations Spécifiques de Mise sur le Marché-AMM) mỗi sản phẩm dược. Uỷ ban 

cấp phép họp mỗi năm 4 lần. 

 Giá thuốc do Uỷ ban về giá của Bộ Y tế quy định. Uỷ ban họp 2 lần mỗi năm do 

Bộ Thương mại chủ trì bao gồm đại diện của Bộ Y tế, các nghiệp đoàn, các nhà bán 

buôn…  

 Các dược sỹ, thương nhân và cả những người bán hàng dong đảm nhiệm 

việc phân phối thuốc tới người dân  
 Trong khu vực Nhà nước, các cơ quan y tế thường có hiệu thuốc riêng (do  

Trung tâm cung ứng các loại thuốc chữa bệnh chủ yếu – CAME cung cấp). Các khách 

hàng có thể mua trực tiếp tại đây các loại thuốc đã kê đơn sau khi đi khám. 

 Trong lĩnh vực tư nhân, các hiệu thuốc và các kho thuốc đảm bảo việc cung cấp 

đến khách hàng cuối cùng. Có 215 hiệu thuốc do Bộ Y tế cấp phép trong đó đại đa số 

nằm ở Cotonou (thủ đô kinh tế) hoặc Porto-Novo (thủ đô hành chính). Các hiệu thuốc 

mua hàng từ những nhà bán buôn. Để giải quyết việc thiếu phòng khám ở các vùng 

nông thôn, Bénin đã thành lập một hệ thống kho thuốc tại nhà các thương nhân : Hiện 

có 271 kho loại này. Để kinh doanh thuốc, các thương nhân phải có giấy phép của Bộ 

Y tế và đặt dưới sự bảo trợ của một hiệu thuốc gần nhất (nằm cách kho tối thiểu là 

10km) chuyên giám sát hoạt động và có trách nhiệm cung ứng thuốc cho các kho. 

  

 Việc bán thuốc lậu có sự tham gia của 3 loại tác nhân chính : 

- Các nhà bán buôn : Các thương nhân có nhà mặt phố và có các cửa hàng quy 

mô lớn thường cạnh tranh với những phòng thuốc của khu vực chính thức hoặc 

các kho thuốc 

- Những người bán lại thuốc với quy mô nhỏ hơn : Thường là những phụ nữ 

buôn bán ở các chợ với một số mặt hàng bày trên các quầy hoặc ngay trên mặt 

đất 

- Những người bán hàng dong đi khắp các phố và gõ cửa từng nhà. 

 Thị trường không chính thức ở Bénin không phải là một hoạt động ngầm mà 

tiến hàng công khai tại các chợ. 

 Tóm lại, lĩnh vực phân phối dược phẩm tại Bénin còn trong giai đoạn phôi thai 

và sẽ còn phát triển trong những năm tới. Pháp giữ một vị trí hết sức quan trọng tại thị 



Cẩm nang kinh doanh với thị trường Benin                                                          Hoàng Đức Nhuận 

 23 

trường này vì 76% sản phẩm nhập khẩu đến từ các phòng bào chế của Pháp. Tuy 

nhiên, thị phần này cũng đã giảm nhẹ nhưng liên tục từ vài năm nay. 

 

 

 II. Một số cơ hội đầu tư vào Benin 
Là nước dân chủ, có nền kinh tế thị truờng và khung kinh tế vĩ mô ổn định, 

những thế mạnh đó đã đưa Bénin hội nhập vào nền kinh tế thế giới. 

Khi chọn Bénin để ký «Các Hiệp định Cotonou » vào tháng 6/2000, các nước 

thuộc Liên minh châu Âu rõ ràng đã thừa nhận cam kết ủng hộ nền dân chủ và tự do 

kinh doanh của Bénin. Việc xoá nợ của Câu lạc bộ Paris thể hiện sự tán đồng ý chí 

thực hiện một cách bền vững chính sách kinh tế vĩ mô lành mạnh và cân bằng của 

Bénin. 

Trong thế kỷ 21, Bénin đã quyết tâm bước vào hội nhập quốc tế như một đối tác 

được thừa nhận, có trách nhiệm và đáng tin cậy, góp phần vào hoà bình và thịnh 

vượng ở Tây Phi. 

Là quốc gia có sự ổn định, tăng truởng và tiềm năng kinh tế cao, Bénin mở ra 

nhiều cơ hội đầu tư cho tất cả các nước quan tâm đến châu Phi, nhất là từ năm 2005 

khi Chính phủ tiến hành tư hữu hoá các công ty Nhà nước lớn (viễn thông, năng 

lượng, nước và quản lý cảng). Bốn lợi thế mà người ta thường nhắc đến tại Bénin là: 

Thế mạnh đầu tiên của Bénin là mặc dù nằm giữa một châu Phi đầy biến động 

nhưng nhiều hứa hẹn, nước này vẫn giữ được sự ổn định chính trị và kinh tế. Nhờ lợi 

thế đó mà Bénin hiện giữ một vị trí quan trọng trong lĩnh vực ngân hàng và bảo hiểm 

ở khu vực Tây Phi. 

Thế mạnh thứ hai nằm ở vị trí địa lý. Trông ra Vịnh Ghi-nê, nằm trong không 

gian Pháp ngữ của Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây Phi (UEMOA) và gắn kết với thị 

trường lớn Nigiêria, Bénin tạo cơ hội cho các nhà đầu tư có được một vị trí thương 

mại duy nhất trong khu vực Tây Phi. 

Lợi thế so sánh thứ ba nằm ở chính con người Bénin. Được gọi là Khu phố La-

tinh ở châu Phi, Bénin cung cấp cho các nhà đầu tư một nguồn nhân công và đội ngũ 

cán bộ lành nghề thường được đào tạo ở nước ngoài. Chất lượng nguồn nhân lực của 

Bénin đã được thừa nhận trong báo cáo thường niên gần đây nhất của Hội đồng các 

nhà đầu tư Pháp tại châu Phi (CIAN). 

Cuối cùng, thế mạnh thứ tư, Bénin là một nước «mới mẻ », còn nhiều tiềm năng 

chưa được khai thác như chế biến nông sản, chế biến bông, công nghệ thông tin, viễn 

thông và phát triển du lịch. 

 

II.1. Ngành chế biến nông sản 

Nông nghiệp là một mảng quan trọng của nền kinh tế Bénin, giúp nước này xuất 

khẩu các sản phẩm nhất là bông, dứa, cọ dầu và hạt điều. 

Với khí hậu thuận lợi, đất đai phì nhiêu có đủ nước tưới, những sản phẩm nông 

nghiệp có chất lượng được quốc tế thừa nhận (bông, dứa, hạt điều..) và mới chỉ có 

20% đất canh tác được sử dụng, lĩnh vực nông nghiệp và chế biến nông sản có tiềm 

năng phát triển rất lớn. 
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Những tiềm năng trong lĩnh vực chế biến nông sản 

 

+ Sắn là thức ăn thay thế dành cho gia súc ở châu Âu 

Là cây lương thực truyền thống và với việc làm chủ kỹ thuật canh tác, cây sắn 

có thể cung cấp nguyên liệu sản xuất cô-xét, một loại thức ăn thay thế dành cho gia 

súc. Vào thời điểm các nước công nghiệp hoá đang xem xét lại những nguyên tắc về 

thức ăn gia súc thì nhu cầu về cô-xét là rất lớn.  

 

+ Ngành điều và sản xuất hạt điều  

Là loại cây trồng dễ tính và mang lại thu nhập nhiều hơn bông, cây điều Bénin 

cung cấp loại hạt nổi tiếng về chất lượng, đặc biệt không sử dụng thuốc bảo vệ thực 

vật. 

Ngoài giá trị là thức ăn, quả điều còn được sử dụng trong ngành công nghiệp 

dược do có những thuộc tính như diệt sâu bệnh, diệt nấm và diệt khuẩn. Quả điều còn 

dùng trong ngành công nghiệp chế biến da thuộc. 

Cho đến nay, điều của Bénin vẫn được bán dưới dạng thô, chủ yếu cho Ấn Độ, 

nước sau đó chế biến rồi tái xuất sang châu Âu dưới dạng điều nhân đã làm sạch và 

đóng gói. Việc chế biến và đóng gói tại Bénin có thể giúp cung cấp cho thị trường 

châu Âu những sản phẩm có chất lượng với giá trả cạnh tranh hơn. 

 

+ Ngành dứa 

Việc tiêu thụ dứa tăng 3% mỗi năm ở châu Âu. Bénin sản xuất loại dứa 

Cayenne vỏ nhẵn rất được ưa chuộng tại thị trường các nước phương Tây. 

Mặt khác, Bénin còn trồng loại dứa duy nhất trên thế giới có tên «bánh mì 

đường»,  vị ngọt rất tinh tế có thể xuất cho những khách VIP. Đây là một trong những 

loại rau quả cỡ nhỏ của nước này như cà chua-anh đào, dưa chuột nhỏ hay cà rốt nhỏ 

rất được ưa chuộng tại các bếp ăn lớn hay các cửa hàng thực phẩm cao cấp. Giống dứa 

này hiện chưa được xuất khẩu. 

Việc xuất khẩu dứa đang gặp trở ngại do năng lực đóng gói, đóng hộp của 

Bénin còn thấp. Việc chế biến nước dứa gần như còn chưa tồn tại trong khi nhu cầu 

thế giới lại rất cao. Quỹ phát triển châu Âu đã đầu tư 2 triệu euro để nâng cao năng lực 

khai thác và buôn bán dứa tại khu vực Tây và Trung Phi. 

 

+ Tiềm năng phát triển ngành bông 

Đây là ngành phát triển nhất ở Bénin. Cây bông là cây trồng chính mang lại lợi 

nhuận cho người dân. Được Nhà nước hỗ trợ, tổ chức và xây dựng cơ cấu, ngành bông 

giữ vai trò rất quan trọng trong doanh thu xuất khẩu của Bénin. Hiện còn nhiều tiềm 

năng phát triển ngành này như chế biến hạt bông, thành lập các đơn vị công nghiệp 

trong lĩnh vực dệt, may mặc. 

Bông của Bénin được đánh giá rất cao vì có chất lượng đặc biệt. Hiện có 18 đơn 

vị  tách hạt bông đang hoạt động trong đó 8 đơn vị thuộc lĩnh vực tư nhân và 10 thuộc 

Công ty Xúc tiến nông nghiệp quốc gia (SONAPRA). Công ty này đang có kế hoạch 
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tư nhân hoá các đơn vị trực thuộc. Việc tư hữu hoá sẽ giúp tăng năng suất và lợi nhuận 

trong việc tách hạt bông và đa dạng hoá các ngành hàng liên quan.  

Gần như toàn bộ sản lượng bông của Bénin dành cho xuất khẩu. Hai lĩnh vực 

công nghiệp liên quan còn chưa được khai thác là sợi dệt và dầu chiết xuất từ hạt 

bông.  

Sợi dệt : Mặc dù bông đã qua xử lý lần đầu tiên nhưng chỉ có 3% bông sợi được 

chế biến tại Bénin. 

Ở Bénin chỉ có 5 nhà máy sợi và sản xuất bông thành phẩm. Đó là Label Coton 

Bénin, Lion d'Or, Société des Industries Textiles, Société béninoise de Textile và 

Marlan's Filature SA.  

Trong số các giống bông được nghiên cứu để sản xuất vải quần Jean, giống 

bông của Bénin là tốt nhất. 

Các chất dầu từ hạt bông còn ít được quan tâm khai thác. Mới có nhà máy 

Fludor được trang bị hiện đại đi đầu trong lĩnh vực này, mở ra một ngành hàng đầy 

triển vọng. 

 

II.2. Lĩnh vực công nghệ mới 
Do không phải chịu thuế quan đối với thiết bị tin học nên thị trường máy tính 

Bénin có nhiều triển vọng gia tăng và hiện đại hoá.  

Với việc phát triển và tự do hoá cơ sở hạ tầng viễn thông, việc sử dụng Internet 

sẽ có bước phát triển mạnh mẽ đáp ứng nhu cầu ngày càng tăng của lĩnh vực dịch vụ 

năng động. 

Lắp ráp thiết bị tin học 
Nhu cầu về thiết bị tin học của Bénin ngày càng lớn, thêm vào đó là thị trường 

các nước nói tiếng Pháp trong khu vực và nước láng giềng Nigiêria, đây là cơ hội tốt 

cho các hoạt động lắp giáp linh kiện điện tử nhất là khi Bénin có nguồn nhân công 

lành nghề trong lĩnh vực này. 

Thương mại điện tử 

Phù hợp với truyền thống thương mại của mình, Bénin là một địa điểm lý tưởng 

để phát triển các hoạt động thương mại điện tử và thị trường Internet. 

 

II.3. Phát triển du lịch 

Với sự phong phú về văn hoá, các bãi tắm và vẻ đẹp của thiên nhiên hoang dã, 

Bénin có nhiều tiềm năng du lịch, có thể dễ dàng tiếp cận từ thành phố Cotonou. 

Người dân Bénin với sự điềm tĩnh tự nhiên và thân thiện, đảm bảo cho du khách 

cảm giác an toàn và thú vị. 

Trong số 13 nước Tây Phi, Bénin là điểm đến du lịch xếp thứ 5 về độ hấp dẫn. 

 

Du lịch văn hoá và lịch sử, hình thức hiếm thấy tại châu Phi 
Từ TP Cotonou, chỉ mất chưa đầy 2 h đồng hồ bằng đường bộ, du khách có thể 

tham quan những địa điểm du lịch nổi tiếng sau : 

- Cung điện Abomey với những bức đắp nổi thấp đã được Unesco công nhận là 

di sản thế giới; 
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- Các truyền thống văn hoá sống động của tín ngưỡng Vodoun (bái vật linh), 

nhất là xung quanh Đền con trăn tại Ouidah;  

- Con đường nô lệ và chiếc cửa không quay trở lại; 

- Các công trình kiến trúc cổ của Bồ Đào Nha từ dưới thời kỳ thực dân Bồ Đào 

Nha và những người di cư đến từ Braxin để lại. 

 

Du lịch bãi biển 
Với 125 km bờ biển, Bénin có những bãi biển hoang sơ rất lớn. Ở phía Tây đất 

nước, dọc theo đường ôtô là những bãi biển cát trắng với những con sóng cuộn của 

Đại Tây Dương, dưới bóng dừa là những làng chài nằm xen kẽ. 

Những khách sạn lớn nhất ở Cotonou có các bể bơi nhìn ra đại dương. 

 

Du lịch sinh thái trong những không gian hoang dã 

Với mật độ dân số thấp, đặc biệt ở phía Bắc, Bénin có những diện tích đất 

hoang đa dạng với nhiều tiềm năng phát triển du lịch sinh thái, thuận lợi cho việc tổ 

chức các cuộc đi săn, tham quan những thác nước, suối nước nóng, đồn điền. 

Các khu bảo tồn động vật ở phía Bắc, những hồ lớn ở phía Nam và nhiều con 

sông và phá luôn chào đón những du khách thích đi săn và câu cá. 

Cuối cùng, cuộc sống tại Bénin vẫn còn lưu giữ ở nhiều nơi những nét riêng độc 

đáo. Đó là những thành phố ven hồ nơi có trên 70.000 người Bénin sinh sống trong 

những ngôi nhà sàn tại các làng Tata, Somba hoặc xứ sở của người Taneka. 

  

      

III. Những quy định xuất nhập khẩu của Benin 

 
III.1. Các loại thuế XNK đặc trưng của Bénin  

Nhập khẩu 

 

Đối với mọi sản phẩm 
a-Thuế thống kê 

Thuế này chiếm 5% giá trị CIF của hàng hoá nhập khẩu.  

b-Phí tạm ứng 

Đây không phải là một loại thuế mà đúng hơn là một khoản tạm ứng 5% được 

tính trên biểu thuế quan đối ngoại chung (TEC) và có thể khấu trừ từ Thuế lợi tức 

công nghiệp và thương mại (BIC) vào lúc quyết toán. Mọi nhà nhập khẩu dù mang 

quốc tịch nước nào cũng phải chịu phí tạm ứng, khoản tiền này lại rót trực tiếp vào 

ngân sách thuế. 

c-Thuế giá trị gia tăng (VAT) 

Tất cả những hàng hoá được đem tiêu thụ tại Bénin đều phải chịu thuế VAT với 

tổng số tiền ấn định thống nhất là 18%. 

 

Đối với các sản phẩm đặc trưng 

d- Thuế tiêu dùng 
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Thuế này chủ yếu liên quan đến một số sản phẩm đã được xác định rõ như lúa 

mỳ, dầu ăn, sản phẩm nước hoa và mỹ phẩm, thuốc lá và những đồ uống có cồn và 

không cồn. Các loại thuế này dao động từ 1% (lúa mỳ và chất béo) đến 10% (thuốc lá 

điếu và đồ uống có cồn). Giống như VAT, thuế tiêu dùng được tính toán dựa trên giá 

trị CIF của hàng hoá, gồm có cả một số loại thuế hải quan (Thuế đoàn kết cộng đồng-

PCS + Thuế cộng đồng-PC +  Thuế thu nhập doanh nghiệp-RS). 

 

e-Thuế đối với tivi và đài thu thanh 

Máy thu truyền hình và rađiô chịu một loại thuế cố định duy nhất với giá trị xấp 

xỉ 700 FCFA/1 máy nhập khẩu. 

 
Xuất khẩu 
a- Thuế đường sá 

Là loại thuế duy nhất đòi hỏi đối với hàng xuất khẩu, chiếm 0,85% tổng giá trị 

hàng xuất khẩu. 

 
Tái xuất 
a- Thuế tái xuất đặc biệt 

Với tầm quan trọng của một quốc gia giữ vai trò ngã tư thương mại như Bénin, 

các hoạt động tái xuất khẩu phải chịu một loại thuế đặc biệt ước tính bằng 8% giá trị 

CIF của hàng. 

b- Tem hải quan 

Loại tem thuế này bằng 4% thuế tái xuất đặc biệt. 

 
 

III.2. Thuế và phí thu theo Biểu thuế quan của Liên minh Kinh tế và Tiền 

tệ Tây Phi (UEMOA) 
Bénin là một trong 8 nước của UEMOA nên phải tuân thủ Biểu thuế đối ngoại 

chung (TEC). Những loại thuế và phí thu theo Biểu thuế đối ngoại chung của 

UEMOA là thuế hải quan (DF), thuế VAT, thuế đoàn kết cộng đồng (PCS) và khoản 

tạm ứng. 

Thuế hải quan (DF) là loại thuế dựa trên giá trị hải quan của hàng hoá nhập 

khẩu. Tỷ suất từ 0 đến 20% tuỳ theo loại sản phẩm. Cụ thể : 

0% đối với thuốc chữa bệnh, sách và bao cao su 

5% đối với hàng thiết yếu, nguyên liệu thường và nguyên liệu đầu vào đặc biệt 

10% đối với nguyên liệu đầu vào và sản phẩm trung gian 

20% đối với hàng tiêu dùng cuối cùng và tất cả các sản phẩm khác ngoài những 

mặt hàng kể trên 

 

Ngày 28/11/1997, các nước thành viên của UEMOA đã thông qua Biểu thuế đối 

ngoại chung (TEC) liên quan đến tất cả các sản phẩm nhập khẩu. TEC nhằm mục đích 

giúp Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây Phi (UEMOA) mở cửa ra thế giới bên ngoài và 
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thúc đẩy sản xuất của Cộng đồng bằng cách áp dụng một hệ thống thuế thấp đối với 

nguyên liệu đầu vào và trang thiết bị để tăng khả năng cạnh tranh của các doanh 

nghiệp trong Cộng đồng nhờ giảm chi phí sản xuất. 

Quy định mới này đã có hiệu lực từ ngày 01/01/2000. 

 

Thuế đoàn kết cộng đồng (PCS) được thu dựa trên việc nhập khẩu các mặt hàng 

đến từ những nước không phải là thành viên của Cộng đồng kinh tế Tây Phi; Những 

nước thành viên là Bénin, Buốckina Phaxô, Bờ Biển Ngà, Mali, Môritani, Nigiê và 

Xênêgan. 

Thuế này bằng 1% giá trị giao dịch hàng hoá. Cần phải nói rõ rằng từ năm 1997, 

thuế này được gộp từ 2 loại thuế là Thuế đoàn kết cộng đồng (PCS) và Thuế cộng 

đồng (PC) mỗi loại bằng 0,5%. 

Thuế giá trị gia tăng (VAT) có tỷ suất duy nhất 18% được áp dụng đối với giá 

trị hải quan của hàng hoá nhập khẩu, đã được tăng thêm bởi 2 loại thuế là thuế hải 

quan và thuế đoàn kết cộng đồng.  

Một số sản phẩm thiết yếu được miễn thuế VAT. 

Khoản tạm ứng là việc thanh toán trước thuế lợi tức công nghiệp và thương mại 

(BIC). Những khoản tiền đã thanh toán có thể khấu vào thuế lợi tức công nghiệp và 

thương mại của người nộp thuế. Khoản tạm ứng lên tới 5% giá trị giao dịch của hàng 

nhập khẩu mang tính thương mại. 

 
III.3. Kiểm tra hàng nhập khẩu tại Bénin 

 

Các mặt hàng nhập khẩu dù có kèm theo việc chuyển ngoại tệ hay không đều 

được thực hiện tự do tại Bénin cho dù xuất xứ ở bất cứ đâu. 

Tuy nhiên, quy định liên quan đến quyền tự do nhập khẩu này không gây trở 

ngại đến các biện pháp cấm và hạn chế được chứng minh bằng các lý do như đạo đức 

xã hội, bảo vệ sức khoẻ và cuộc sống con người, bảo vệ di sản quốc gia có giá trị nghệ 

thuật, lịch sử hoặc khảo cổ, bảo hộ quyền sở hữu công nghiệp và thương mại. 

Để kiểm soát việc nhập khẩu vào Bénin, có một hệ thống kiểm tra trước khi dỡ  

hàng xuống cảng. Chính phủ CH Bénin đã giao công việc này cho Công ty BIVAC 

(thuộc Tập đoàn Veritas). 

 

  BIVAC INTERNATIONAL 

  Địa chỉ : 08 BP 0658 Cotonou, Bénin 

  Tel : + 229 21 30 20 13 – Fax : + 229 21 30 01 82 

 

Hệ thống này nhằm : 

 Kiểm tra chất lượng và số lượng hàng nhập khẩu ; 

 Kiểm tra giá ghi trên hoá đơn ; 

 Kiểm tra tính hợp thức của hàng nhập khẩu theo luật pháp của Bénin ; 

 Kiểm soát mục thuế quan và việc thanh toán trước thuế và phí nhập khẩu. 
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Do vậy, trong khuôn khổ việc kiểm tra này, tất cả các mặt hàng có giá trị bằng 

hoặc cao hơn 3 triệu FCFA (đồng tiền chung của Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây 

Phi-UEMOA) đều phải chịu sự kiểm tra trước khi chất lên tàu. 

Việc giao hàng từng phần của một giao dịch có tổng số tiền bằng hoặc cao hơn 

số tiền nêu trên cũng phải được kiểm tra. 

Tất cả mọi hoạt động nhập khẩu hàng với giá trị bằng hoặc cao hơn tổng số tiền 

nói trên phải có hồ sơ gửi văn phòng công ty phụ trách việc kiểm tra. 

Sau khi kiểm tra, công ty phụ trách việc kiểm tra có thể cấp : 

 Hoặc một giấy chứng nhận kiểm tra khi việc giám định hàng hoá không 

phát hiện điều gì bất thường. 

 Hoặc một thông báo từ chối xác nhận khi việc giám định phát hiện những 

điều không đúng quy định. 

Tuy nhiên, một giấy chứng nhận kiểm tra có thể cấp thay cho giấy báo từ chối 

xác nhận nếu công ty nhập khẩu đã thực hiện những điều chỉnh cần thiết sau khi cơ 

quan kiểm tra đưa ra thông báo thứ nhất. 

 
III.4. Kiểm tra hàng xuất khẩu 

Việc xuất khẩu hàng hoá từ lãnh thổ CH Bénin được thực hiện theo giấy phép 

của Sở Ngoại thương nước này. 

Tuy nhiên, việc xuất khẩu vàng, kim cương hay tất cả những kim loại quý khác 

phải xin ý kiến trước của Bộ Tài chính. 

Trái với việc nhập khẩu, hoạt động xuất khẩu không chịu sự kiểm tra của công 

ty BIVAC khi đưa hàng xuống tàu. 

Cũng cần nói rõ rằng việc thu thuế và phí xuất khẩu (DTS) đã tạm ngừng kể từ 

ngày 1/2/1993. Tuy nhiên, việc tạm ngừng này không liên quan đến việc xuất khẩu 

kim loại quý, dầu thô và hạt cacao. 

 

III.5. Giấy tờ xuất nhập khẩu 
Nhập khẩu  
Chỉ có các sản phẩm sau đây bị cấm nhập khẩu: Sản phẩm ảnh hưởng đến đạo 

đức xã hội, nền kinh tế quốc gia, sức khoẻ và tuổi thọ con người, động vật, cây trồng 

và văn hoá.  

Các yêu cầu về chứng từ nhập khẩu, bao gồm:  

Hoá đơn thương mại: Hai bản hoá đơn thương mại, bao gồm tên của nhà xuất 

khẩu và lô hàng, số hiệu và chủng loại bao bì đóng gói, nhãn mác và số hiệu trên bao 

bì, trọng lượng cả bì, giá CIF, các điều khoản mua bán và mô tả hàng hoá.  

Giấy chứng nhận xuất xứ: Hai bản giấy chứng nhận xuất xứ do Phòng Thương 

mại chứng thực  

Phiếu đóng gói: Phải có Phiếu đóng gói để thông quan hải quan  

Vận đơn: Vận đơn phải chỉ rõ tên của nhà chuyên chở, tên và địa chỉ của người 

nhận hàng, cảng đến, mô tả hàng hoá, liệt kê việc chuyên chở và các khoản phí khác, 

số vận đơn trong một bộ đầy đủ và chữ ký của nhà chuyên chở  
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Hai bản hoá đơn ghi hàng: Buộc phải có để lấy giấy phép nhập khẩu. Các hoá 

đơn này phải được chứng thực và ghi rõ giá CIF và FOB.  

 

Xuất khẩu  
Hàng hoá được tự do xuất khẩu ở Cộng hoà Bénin.  

Cần phải có giấy phép của Sở Ngoại thương. Bộ Tài chính phải đứng ra bảo 

lãnh xuất khẩu vàng và kim cương hoặc bất cứ kim loại hay đá quí nào khác. Biện 

pháp này không áp dụng cho các hoạt động sau:  

- Hàng xuất khẩu có chứa lượng vàng không đáng kể. 

- Đồ trang sức cá nhân không vượt quá 500gr.  

- Hàng hoá nhập khẩu là cây trồng và động vật có kèm theo giấy chứng nhận y 

tế.  

 

Các chứng từ và thủ tục khác 

Giấy phép nhập khẩu đã được bãi bỏ tại Bénin. Tuy vậy, vẫn phải kê khai hải 

quan. Hàng hoá định nhập vào Bénin phải được giám định trước khi gửi hàng về số 

lượng, chất lượng và giá cả.  

Phải định vị nơi cho các hoạt động xuất khẩu và nhập khẩu. Các sản phẩm xuất 

khẩu tới Bénin phải đáp ứng các yêu cầu về tiêu chuẩn quốc tế và sản phẩm phải được 

dán nhãn bằng tiếng Pháp, có mác và được đóng gói phù hợp.  

 

IV. Hệ thống phân phối của Bénin 
 

Tại Bénin, hoạt động phân phối dựa trên sự cùng tồn tại của kênh phân phối 

không chính thức kiểu truyền thống và kênh phân phối đang được hiện đại hoá. 

 

IV.1. Kênh phân phối truyền thống 

Với cấu trúc hình tháp, kênh này có đỉnh là các nhà nhập khẩu hoặc các nhà sản 

xuất lớn của địa phương và chân tháp là hệ thống những người bán lại (thường là bán 

hàng rong). Giữa đỉnh và chân tháp này, tuỳ theo lĩnh vực, số lượng người trung gian 

(bán buôn, nửa bán buôn, bán lẻ, bán nhỏ lẻ) có thể dao động từ 2 đến 10. 

Hoạt động của phương thức phân phối truyền thống này do các chợ điều chỉnh. 

Đại đa số người Bénin lấy hàng và tự do mặc cả từ những nơi trao đổi như vậy. 

 

Có giá sàn chung cho mỗi sản phẩm nhập khẩu do các nhóm bán hàng ấn định 

hàng ngày. 

Đôi khi mang tính chuyên ngành hơn (như đồ gốm bán tại chợ Adjara, sản phẩm 

tươi sống ở Ouando, gạo ở Kraké), các chợ này cho phép lưu thông các sản phẩm 

trong nước và quốc tế trên toàn lãnh thổ: cá, muối, dầu cọ, hàng công nghiệp đến từ 

phía Nam; gia súc, ngũ cốc, các loại củ đến từ phía Bắc. Các chợ này còn phục vụ việc 

trao đổi thương mại trong tiểu vùng, đặc biệt với Nigiê và Nigiêria. 

 

Chợ quốc tế Dangtokpa tại Cotonou 
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Là một trong những thước đo của nền kinh tế Bénin, chợ Dantopka nằm tại 

Cotonou, thủ đô kinh tế của đất nước. Đây là chợ ngoài trời lớn nhất khu vực Tây Phi. 

Nằm ở bờ Tây hồ Nokoué, ngay lối vào cầu mới Cotonou, gianh giới ngăn cách 

phần phía Bắc với phần phía Nam của thủ đô kinh tế Bénin. 

Chợ này nổi tiếng trong tiểu vùng, thậm chí quốc tế bởi có nhiều thương nhân 

Tây Phi (Nigiêria, Mali, Buốc-ki-na Pha-xô, Ni-giê, Bờ Biển Ngà) và Trung Phi như 

Ca-mơ-run đến đây kinh doanh. 

Người ta có thể tìm thấy ở đây những sản phẩm lương thực, hàng thủ công và 

hàng công nghiệp. Phần lớn những người bán hàng ở chợ Dantopka là phụ nữ (25.000 

người), chuyên kinh doanh vải in hoa, đồ mỹ phẩm, rượu mùi, hàng nông sản thô hoặc 

chế biến. Trong số họ có những phụ nữ nối tiếng năng động trong lĩnh vực kinh doanh 

và tái xuất (một trong lĩnh vực trụ cột của nền kinh tế). Dantopka là một trong những 

cực kinh tế thu hút chính của tiểu vùng Tây Phi, nhất là buôn bán loại vải in hoa nổi 

tiếng của Hà Lan có tên Wax. 

Những thương nhân Nigiêria đến đây mua hàng. Phụ nữ Ca-mơ-run và Bờ Biển 

Ngà cũng rất thích đồ trang sức tại chợ Dankopka. Là mô hình của hội nhập tiểu khu 

vực, Dantopka thực sự còn là một chợ đen nơi có thể đổi đồng naira, tiền của Nigiêria. 

Ngoài ra Dantopka còn là trung tâm phân phối gia súc.  

Dantokpa theo tiếng địa phương có nghĩa là  «trên bờ phá Dan». Theo tín 

ngưỡng bái vật linh của Bénin, Dan là vị thần rắn tượng trưng cho sự phồn thịnh và 

sung túc. Vẫn còn một bàn thờ vị thần này ở giữa chợ. 

Khu chợ liên hợp này ban đầu rộng 13 hécta được xây dựng vào năm 1963, 

ngày nay rộng 18 hécta và đã lấn sang những khu nhà ở bên cạnh. Chợ do Công ty 

quản lý các chợ (SOGEMA), cơ quan trực thuộc Bộ Nội vụ Bénin quản lý. Nó thay 

thế cho chợ Tokpa cũ nằm gần cây cầu. Khu chính là một toà nhà lớn dài 66 m, rộng 

44m, cao 3 tầng gồm 1100 chỗ trong đó có những shop cho thuê và cửa hàng. Bên 

cạnh toà nhà chính này còn có những kho hàng và các chòi lợp mái rạ do những người 

bán lương thực dựng lên với 5000 chỗ ngồi. Nếu tính cả khu đất trống thì tổng cộng có 

đến 20.000 chỗ ngồi với 25-30.000 người bán hàng rong. Chợ có một bãi để ôtô có 

người trông. 

 Do là nơi hội tụ quốc tế nên chợ không tránh khỏi các vấn đề về an ninh và môi 

trường. Tuy nhiên, điều này không ảnh hưởng đến tính chất tiểu khu vực của chợ. 
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IV.2. Kênh phân phối hiện đại 

 Cuộc cạnh tranh của thị trường không chính thức và việc chuyên môn hoá của 

một số công ty thương mại lớn từ lâu đã kìm hãm sự phát triển của kênh phân phối 

hiện đại tại Bénin. 

 Gần đây, một số công ty (chủ yếu là doanh nghiệp thương mại tư nhân) đã rất 

nhanh nhạy với tiến triển trong thói quen tiêu dùng và sự xuất hiện của tầng lớp người 

tiêu dùng trung lưu. Chính vì vậy, những cơ cấu kiểu phương tây chuyên kinh doanh 

các sản phẩm nhập khẩu (siêu thị lớn/nhỏ, nhượng quyền, đại diện, cửa hàng) đã ra 

đời. 

 Ngược với các kênh phân phối truyền thống chủ yếu hướng vào hàng lương 

thực thực phẩm và dệt may, các mạng lưới phân phối hiện đại nhắm vào tất cả các lĩnh 

vực và tận dụng hiện tượng bùng nổ của lĩnh vực thông tin liên lạc (điện thoại di động, 

mạng lưới Internet, tin học). Các mạng lưới phân phối chính do người Libăng và 

người Yorouba (dân tộc sống tại Bénin và Nigeria) kiểm soát. 

 Các chuyên gia dự đoán việc tăng số dân đô thị, nhất là ở Cotonou (thủ đô kinh 

tế) sẽ làm tăng số lượng các cơ cấu phân phối chính thức kiểu này. 

         

V. Tập quán kinh doanh tại Bénin 
 

Người Bénin thích gặp gỡ trực tiếp đối tác kinh doanh để thiết lập quan hệ tin 

tưởng. Nhìn chung, họ chú trọng đến cách ăn mặc. Các cuộc thảo luận thân mật về gia 

đình, chuyến đi và những sở thích thường diễn ra trước khi bàn đến công việc. Màn 

chào hỏi này khá quan trọng trước khi đi vào chủ đề chính. Những cuộc gặp như vậy 

có thể diễn ra tại một bữa ăn. Bạn cần nhớ rằng tiếng Pháp là ngôn ngữ chính thức tại 

Bénin nên cần chuẩn bị các văn bản, lời giới thiệu và danh thiếp bằng tiếng Pháp hoặc 

song ngữ. 

Cho dù mối quan hệ tin tưởng cá nhân với các đối tác Bénin là rất quan trọng, 

song nhìn chung vẫn cần có sự thận trọng trong các quan hệ giữa nhà cung cấp và 

khách hàng. 

Đối với các đơn hàng đầu tiên, cần phải đảm bảo được thanh toán đầy đủ trước 

khi gửi hàng. 

Việc sử dụng tín dụng thư có thể thực hiện được thông qua nhiều ngân hàng địa 

phương. 

Nhìn chung, các DN nên mua bảo hiểm tín dụng xuất khẩu (kiểu Coface của 

Pháp) trong khuôn khổ các hợp đồng quan trọng dù công hay tư. 

Như đã nói ở trên, ngôn ngữ sử dụng chính thức trong các văn bản là tiếng 

Pháp. Các DN xuất nhập khẩu cần cảnh giác với các giao dịch trên mạng Internet, đặc 

biệt với các đối tác ở Bénin dùng ngôn ngữ khác (không phải tiếng Pháp) trong các 

văn bản chính thức vì đó có thể là một hình thức lừa đảo. 

Nếu như một số nhà nhập khẩu lớn của Bénin chuyên vào một lĩnh vực thì phần 

lớn các DN nhập khẩu nước này lại kinh doanh theo cơ hội thị trường. Họ thường nắm 

rất rõ giá cả và chất lượng hàng hoá. 



Cẩm nang kinh doanh với thị trường Benin                                                          Hoàng Đức Nhuận 

 33 

 

VI. Phương tiện thanh toán 
 

VI.1. Các phương tiện thanh toán tại địa phương 

 

- Đồng tiền FCFA (franc Tây Phi) được dùng phổ biến nhất 

- Thẻ tín dụng cũng được sử dụng nhưng còn hạn chế (chỉ dùng trong khách sạn, 

một số cửa hàng) 

- Séc ngân hàng của Pháp và của Cedeao (Cộng đồng kinh tế các Quốc gia Tây 

Phi) 

 

VI.2. Các phương tiện thanh toán xuất nhập khẩu 

 

 Đồng tiền tham chiếu ghi trên hoá đơn là Euro không có rủi ro hối đoái (1 euro 

= 655,957 FCFA). Tuy nhiên, đồng đôla Mỹ cũng được sử dụng thường xuyên. 

 Mọi thanh toán bằng ngoại tệ giữa Bénin và nước ngoài, giữa những người cư 

trú thường xuyên và không thường xuyên tại Bénin phải được thực hiện trên thị trường 

hối đoái chính thức. 

- Việc chuyển tiền giữa các nước thành viên của Liên minh Kinh tế và Tiền tệ 

Tây Phi (UEMOA) và những thành viên khác thuộc khu vực đồng franc được tự 

do với điều kiện phải xuất trình chứng từ. 

- Việc chuyển tiền giữa các nước thành viên UEMOA và một Nhà nước không 

phải thành viên khu vực đồng franc phải xin phép trước của cơ quan kiểm soát 

hối đoái (Bộ Tài chính) đối với mọi khoản tiền có tổng trị giá trên 300.000 

FCFA. 

Nên thường xuyên sử dụng L/C có xác nhận hoặc bảo đảm ngân hàng để phòng 

rủi ro chủ nợ không trả. 

Nên chọn séc ngân hàng, thời hạn 2 ngày và tín dụng thư, thời hạn 5 ngày làm 

phương tiện thanh toán. 

Trong số các phương tiện thanh toán dùng trong giao dịch thương mại quốc 

tế, đồng Euro và tín dụng thư không huỷ ngang có xác nhận được sử dụng nhiều 

nhất. 

 Nên tránh sử dụng dịch vụ Western Union làm phương tiện thanh toán duy 

nhất. 

 

VII. Giải quyết tranh chấp thương mại 
          Các cách thức giải quyết tranh chấp thương mại bằng pháp lý thường kéo dài 

và kém hiệu quả. Giải quyết tranh chấp do vi phạm hợp đồng, thực hiện hợp đồng, 

khiếu nại, sở hữu đất đai và các vấn đề liên quan khác thuộc phạm vi xét xử của toà 

dân sự. Kkông có hệ thống toà thương mại xét xử chuyên biệt. Thêm nữa, không có 

cơ chế phù hợp để công bố quyết định của toà án đưa ra.  Sự quá tải của các vụ dân sự 

làm cho vụ việc phải chờ đợi mất 1-2 năm trước khi được đưa ra toà xét xử. Trong 
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những năm gần đây, thẩm phán cũng đã cố gắng thể hiện tính độc lập của mình mà 

không bị tác động bởi sự can thiệp của Chính phủ.  

     Tuy nhiên, nạn tham nhũng vẫn là trở ngại chính đối với cơ quan tư pháp. Các 

doanh nghiệp và những người khởi kiện vẫn than phiền về tình trạng tham nhũng tràn 

lan tại các toà sơ thẩm cũng như tại các buổi xét xử hành chính.  

 

VIII. Các kênh xúc tiến thương mại 
 Việc thông tin tiếp cận đương nhiên là rất cần thiết, có thể thực hiện qua các 

phương tiện thông tin đại chúng hoặc các hoạt động sự kiện có mục tiêu rõ ràng. 

Những hoạt động sự kiện thường dựa trên các mạng lưới người bán lại hoặc các buổi 

biểu diễn âm nhạc đi kèm với việc phát hàng mẫu, phiếu mua hàng, tổ chức quay xổ 

số và giảm giá khuyến mại. 

 Ở Bénin cũng có một số hội chợ triển lãm mang tính quốc gia hoặc khu vực như 

Triển lãm ôtô quốc tế tổ chức tại Cotonou (2 năm một lần), Triển lãm quốc tế về các 

sản phẩm mới (INNOVSIDI, tổ chức thường niên). 

 Các phương tiện quảng cáo khác là truyền hình, radio, báo chí, áp phích, quảng 

cáo bằng âm thanh trên đường phố. Hai đài truyền hình và nhiều trạm phát sóng radio 

chia nhau thị trường quảng cáo. Các tờ nhật báo chính là La Nation, Le Matin và 

L’Aurore. Các báo ra hàng tuần là La Gazette du Golfe, Tam-Tam Express, Le Forum 

de la Semaine và bản tin thương mại CBCE Info. Ngoài ra còn có một trang Web của 

Bénin chuyên quảng cáo các doanh nghiệp và sản phẩm là http://www.beningate.com. 

 

  

IX. Cách thức và xu hướng tiêu dùng tại Bénin 
 

IX.1. Mức sống, sức mua và thói quen tiêu dùng 

Mặc dù kinh tế tăng trưởng khá, nhưng tỷ lệ người dân sống dưới mức nghèo 

khổ vẫn chiếm tới 27%. Theo một nghiên cứu gần đây thì trong khi đời sống của 

người dân thành phố được cải thiện thì đời sống của người dân nông thôn ngày một 

xấu đi. Do vậy, người dân đổ về các vùng đô thị ngày càng tăng, gây mất cân đối về 

phân bố dân cư trên lãnh thổ. 

 
Thói quen tiêu dùng 

Không ngạc nhiên khi khoản chi tiêu dùng chính của các hộ gia đình Bénin vẫn 

là lương thực thực phẩm trên cơ sở các sản phẩm địa phương như củ mài, sắn, hạt kê, 

đậu xanh, cá và những sản phẩm nhập khẩu như gạo, lúa mì, bột thức ăn… 

Tiếp đến là tiền tiết kiệm thường dùng ưu tiên cho việc : 

- Mua một miếng đất nông nghiệp để đảm bảo lương thực khi về hưu và có thêm 

thu nhập phụ 

- Mua một mảnh đất và xây dựng bất động sản : người tiêu dùng Bénin luôn gắn 

việc sở hữu đất với thành công trong xã hội, 

- Mua xe máy hoặc ôtô, những phương tiện không thể thiếu trong đời sống đô thị 

http://www.beningate.com/
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Các phong tục và truyền thống nặng nề dẫn đến những khoản tiêu dùng có tính 

đặc thù đôi khi rất lớn thường gây nợ nần cho tầng lớp người dân có thu nhập thấp như 

chi cưới xin, sinh con, ma chay, lễ bái kéo theo việc phải mua quần áo phù hợp, tổ 

chức các bữa ăn… 

Tuy nhiên, việc thay đổi tư duy trong thập kỷ qua đặc biệt là giới trẻ đô thị đang 

làm thay đổi đáng kể thói quen tiêu dùng. Người dân nói chung do được tiếp cận với 

các phương tiện thông tin đại chúng nên cũng đã có những cách giải trí và tiêu dùng 

hiện đại hơn.           

 

IX.2. Bảo vệ người tiêu dùng 

Quyền sở hữu trí tuệ 
Bénin là thành viên của Tổ chức Sở hữu trí tuệ châu Phi (OAPI-

www.oapi.wipo.net). OAPI được thành lập trong khuôn khổ Hiệp định Bangui, do 16 

nước ký kết năm 1962, có trụ sở tại Cameroun. Hiệp định này quy định áp dụng một 

chế độ các quyền sở hữu trí tuệ thống nhất và tập trung hoá. Việc đăng ký và trao 

quyền sở hữu được thực hiện tại tổ chức này. Để tạo điều kiện quan hệ với OAPI, 

Bénin đã thành lập một cơ quan liên lạc là Trung tâm quốc gia về Sở hữu trí tuệ 

(CENAPI) để thông tin cho những người sử dụng biết về các quyền sở hữu trí tuệ và 

tạo điều kiện cho hoạt động đăng ký. Do thiếu quyền nên cơ quan này chỉ hoạt động 

cầm chừng. 

Ngoài ra, Bénin là điểm vào và nơi phân phối hàng giả các loại (đĩa CD, đồ điện 

gia dụng, linh kiện ôtô, thuốc chữa bệnh…), thường đến từ châu Á hoặc Nigiêria. 

Chính quyền thiếu những phương tiện để áp dụng các quy định bảo vệ quyền sở hữu 

trí tuệ ghi trong Hiệp định Bangui. 

 

X. Luật đầu tư nước ngoài tại Bénin 
 

Để tạo ra một động lực mới cho đầu tư vào Bénin, nhiều văn bản pháp lý và 

pháp quy đã được ban hành trong những năm qua. 

Tuỳ theo từng trường hợp, các văn bản pháp lý đã đưa ra những đảm bảo cho 

nhà đầu tư, tăng cường khung pháp lý đầu tư giữa Bénin và nước ngoài, thành lập các 

cơ quan giúp cho việc mở nhà máy hay đề ra những biện pháp khuyến khích thuế. 

 

X.1. Các văn bản về đầu tư nước ngoài 

Các văn bản có thể phân loại như sau : 

Những đảm bảo chung cho các nhà đầu tư 
- Luật số 90-002 ngày 9/5/1990 về Bộ luật đầu tư quy định: 

Điều 13 : Nhằm khuyến khích tự do cạnh tranh, các doanh nghiệp Nhà nước, tư 

nhân mang quốc tịch Bénin hay nước ngoài đều được hưởng các quyền và nghĩa vụ 

như nhau. 

      Điều 14 : Mọi doanh nghiệp hoạt động trong lĩnh vực thương mại, công nghiệp, 

nông nghiệp, thủ công hoặc dịch vụ dù theo chế độ nào (thông thường hay ưu đãi) đều 

được hưởng các bảo đảm sau đây : 
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- Những nhân viên nước ngoài và gia đình họ được tự do nhập cảnh, lưu trú, đi 

lại, xuất cảnh trong khuôn khổ tôn trọng những văn bản hiện hành ; 

- Tự do thương mại ; 

- Tự do quản lý ; 

- Tự do chuyển vốn ; 

- Đảm bảo việc Nhà nước Bénin sẽ không đưa ra bất cứ biện pháp nào nhằm quốc 

hữu hoá tài sản DN. 

 

Các hiệp định hợp tác kinh tế 
 Để tăng cường khung pháp lý đầu tư và đảm bảo an toàn hơn cho nguồn vốn, 

nhất là của nước ngoài, Bénin đã lần lượt phê chuẩn vào năm 1993 và 1994 Công ước 

thành lập Cơ quan đa phương về bảo đảm đầu tư (MIGA) và Hiệp ước thành lập Tổ 

chức hài hoà hoá quyền kinh doanh tại châu Phi (OHADA). 

 Bénin cũng ký Công ước giữa các Quốc gia Châu Phi-Caribê-Thái Bình Dương 

(ACP) và Liên minh châu Âu. 

 Tại các quốc gia ACP, những nhà đầu tư phải được đối xử đúng đắn và công 

bằng, đặc biệt liên quan đến các nguyên tắc bảo hộ đầu tư sau đây : 

- Công khai và ổn định các điều kiện đầu tư 

- Bảo hộ đầy đủ và đảm bảo an ninh 

- Đối xử tối huệ quốc 

- Tôn trọng các cam kết 

 

X.2. Xúc tiến và tạo điều kiện cho đầu tư nước ngoài 
Nhằm tăng cường các hoạt động xúc tiến của lĩnh vực tư nhân và đầu tư vào Bénin, 

những cơ quan mới đã được thành lập : 

 

- Trung tâm Thủ tục các Doanh nghiệp (CFE) : Thành lập tháng 8/1997, cơ quan 

này đặt tại Phòng Thương mại và Công nghiệp Bénin (CCIB) chuyên đón tiếp các 

nhà đầu tư đang trong giai đoạn thành lập công ty. Trung tâm giúp các nhà đầu tư 

hoàn thành các thủ tục và khai báo cần thiết để thành lập hoặc thay đổi doanh 

nghiệp tại cùng một địa điểm, với thời hạn ngắn và chi phí thấp. 

 Thời hạn thành lập là 5 ngày đối với các DN tư nhân và 10 ngày đối với các 

công ty. 

 

- Trung tâm Xúc tiến Đầu tư (CPI) : Thành lập tháng 7/1998 dưới sự bảo trợ của Bộ 

Tương lai và Phát triển, CPI là cơ quan Nhà nước có tư cách pháp nhân và tự chủ 

về hành chính và tài chính. Trung tâm có nhiệm vụ định hướng và hỗ trợ các nhà 

đầu tư, góp phần cải thiện môi trường đầu tư, phát triển trao đổi và quan hệ đối tác. 

Trung tâm này mong muốn là một điểm tiếp xúc ưu tiên và tạo điều kiện dễ dàng 

cho các nhà đầu tư tư nhân. 

 

X.3. Những biện pháp khuyến khích đầu tư 
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Từ năm 1990, Bénin có một Bộ luật đầu tư trong đó quy định đối xử bình đẳng đối 

với các công ty không phân biệt quốc tịch và bảo đảm cho các DN quyền tự do quản 

lý và chuyển vốn, tự do nhập cảnh, lưu trú, đi lại và xuất cảnh. 

Bộ Luật đầu tư của Bénin quy định một chế độ đặc biệt và 3 chế độ ưu đãi (A, B và 

C). 

 

Chú ý : Quyền hưởng một chế độ ưu đãi dành cho 1 DN không thể chuyển cho DN 

khác. Nó cũng không thể gia hạn; Khi hết thời gian hoạt động có phép, doanh 

nghiệp lại hoạt động theo các quy định chung. 

 

Những lợi thế dành cho 1 DN trong khuôn khổ 1 chế độ ưu đãi không thể loại bỏ 

hay hạn chế bằng một văn bản luật pháp hoặc pháp quy ban hành sau đó. Ngược 

lại, một DN đã được cấp phép có thể xin hưởng các quy định ban hành sau thuận 

lợi hơn về mặt thuế hoặc thuế quan.  

Nhìn chung, luật của Bénin tạo ra một khung thể chế an toàn cho các nhà đầu tư 

nước ngoài, mặt khác họ cũng được hưởng các quyền và ưu đãi giống như các nhà 

đầu tư trong nước. 

Tuy nhiên, các nhà đầu tư vẫn mong muốn có các biện pháp khuyến khích mạnh 

hơn bởi một số hoạt động không được ghi trong Bộ luật đầu tư vốn chủ yếu tập 

trung vào các hoạt động chế biến. 

 

XI. Thành lập công ty tại Bénin 
XI.1. Các loại hình công ty 

Loại hình các công ty thương mại theo quy định của Công ước chung OHADA 

gồm: 

- Công ty hợp danh (SNC) 

- Công ty hùn vốn đơn giản (SCS) 

- Công ty trách nhiệm hữu hạn (SARL) 

- Công ty vô danh (SA) 

- Công ty liên doanh (SP) 

- Nhóm lợi tích kinh tế (GIE) 

- Công ty theo sự việc 

- Các chi nhánh 

Chỉ có loại hình công ty trách nhiệm hữu hạn và công ty vô danh là được sử dụng 

nhiều nhất tại Bénin. 

Việc thành lập một doanh nghiệp tại Bénin dựa trên hệ thống của Pháp. Hiện nay 

tất cả các loại hình công ty đều tuân theo quy định của Tổ chức Hài hoà hoá Luật 

kinh doanh (OHADA). 

Để tiến hành các hoạt động thương mại một cách hợp pháp tại Bénin, cần phải: 

- Đăng ký số đăng ký kinh doanh 

- Có thẻ thương nhân chuyên nghiệp 

- Đăng ký tại Phòng Thương mại và Công nghiệp Bénin (CCIB) 
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XI.2. Các thủ tục và chi phí thành lập công ty 

 

Mô tả các thủ tục Cho nhà đầu tư nước ngoài  

(bằng Franc CFA) 

Gửi điều lệ công ty 7 000 

Đăng ký thương mại 12 000 

Đăng công báo 40 000 

Đăng ký vào tệp của Phòng TM và CN Bénin 

(CCIB) 

100 000 

Đóng góp năm đầu tiên cho CCIB 150 000 

Thẻ thương nhân 20 000 

Thẻ nhà nhập khẩu 30 000 

Khai báo công ty 2 000 

Dịch vụ tại Trung tâm Thủ tục DN 40 000 

Tổng chi phí cố định 401 000 

Thuế môn bài hoặc Thuế chuyên nghiệp duy 

nhất 

Dao động từ 13% đến 26% giá trị đi 

thuê 

Tiền tạm ứng về lợi nhuận công nghiệp và 

thương mại 

Thay đổi tuỳ theo vốn 

Từ 1 đến 10 triệu: Vốn x 5% x 38% 

Từ 10 đến 50 triệu: Vốn x 2,5% x 

38% 

Hơn 50 triệu: Vốn x 1% x 38% 

Đăng ký tại Quỹ Bảo hiểm xã hội Dao động từ 20 đến 23% lương gộp 

Tiền thù lao cho các chuyên gia luật Từ 300 000 FCFA trở lên 

TỔNG SỐ TIỀN 401 000 + Các phí dao động + 

300 000 = 701 000 + Các chi phí dao 

động 

XII. Luật lao động  
   Luật lao động được quy định tại Luật số 98-004 ngày 27/01/1998. Các nguồn 

của Luật lao động tại Bénin một mặt chịu ảnh hưởng luật của Pháp, mặt khác lấy từ các 

công ước của Tổ chức Lao động quốc tế. 

  Các toà án lao động là các cơ quan phụ trách giải quyết tranh chấp giữa các đối 

tác xã hội (tương đương Hội đồng Hoà giải tại Pháp). 

 

XII.1. Việc tuyển nhân viên 
  Về nguyên tắc, việc tuyển người lao động được tự do nhưng phải tuân theo các 

quy định dưới đây: 

- Chọn ứng viên trong số những người có thẻ giới thiệu hoặc giấy phép lao động 

do Bộ Lao động cấp; 

- Thông báo cho Bộ Lao động những công việc cần tuyển người; 

- Yêu cầu các ứng viên đi khám y tế trừ trường hợp được miễn (mới khám); 



Cẩm nang kinh doanh với thị trường Benin                                                          Hoàng Đức Nhuận 

 39 

- Trả lại thẻ giới thiệu của ứng viên được tuyển cho Bộ Lao động trong thời gian 

15 ngày sau khi kết thúc giai đoạn thử việc. Trong trường hợp thử việc không 

đem lại kết quả mong muốn, người tuyển dụng phải thông báo ngay cho Bộ Lao 

động bằng cách gửi tờ phiếu thử việc đã điền đúng thể thức kèm theo 1 báo cáo 

có tình tiết rõ ràng. 

 

XII.2. Việc sa thải nhân viên 
Theo Công ước tập thể, trước tiên, phải có thư báo trước việc sa thải ít nhất 21 

ngày gửi đến Giám đốc Lao động hoặc Thanh tra Cục Lao động. 

 

XII.3. Đối với nhân viên là người nước ngoài 
Người lao động nước ngoài phải nộp đơn xin giấy phép lao động trong thời hạn 

30 ngày kể từ khi bắt đầu hoạt động có trả lương. Những thủ tục, tờ khai và phí hồ sơ 

làm tại: 

Tổng cục Lao động, Địa chỉ: BP 969 Cotonou, Bénin; 

Bộ phận lao động nước ngoài; Tel: (229) 31 43 10 

 

XIII. Bảo hiểm xã hội 
Cơ quan Bảo hiểm xã hội Bénin (OBSS) đặt dưới sự bảo trợ của Bộ Lao động 

có mục tiêu đảm bảo việc bảo trợ xã hội cho những người làm công ăn lương trong 

khuôn khổ chế độ bảo hiểm xã hội theo Luật 98-019 ngày 23/6/1998 về Bộ luật Bảo 

hiểm xã hội. Cơ quan này do 1 Hội đồng quản trị gồm đại diện của Nhà nước, giới chủ 

và người lao động quản lý. Cơ quan có quyền tự chủ về tài chính và các nguồn vốn 

chủ yếu đến từ các khoản đóng góp. 

- Chế độ chung bao gồm 4 lĩnh vực: trợ cấp chung, rủi ro nghề nghiệp, trợ cấp gia 

đình và trợ cấp bảo hiểm bệnh tật. Đây là 1 chế độ mang tính phân bổ. 

- Tổ chức và hoạt động của chế độ đặc biệt được quy định theo quy chế. 

 

Liên quan đến chế độ bảo hiểm xã hội, mọi nhà tuyển dụng người lao động làm 

công ăn lương đều phải làm các thủ tục đăng ký theo một số quy định đặc biệt của các 

công ước quốc tế không kể số lượng nhân viên và thời hạn việc làm. 

 

Những người được tuyển dụng phải thoả mãn 2 điều kiện: 

- Là người làm công ăn lương hoặc giống một người làm công ăn lương theo Bộ 

Luật Lao động 

- Làm việc trên lãnh thổ của CH Bénin 

 

Ba-rem các đóng góp xã hội 
Tỷ lệ các đóng góp là thống nhất đối với tất cả nguời làm công ăn lương và 

người tuyển dụng, trừ việc đóng góp về rủi ro nghề nghiệp trong đó tỷ lệ thay đổi tuỳ 

theo hoạt động của doanh nghiệp. Đóng góp thuộc trách nhiệm của cả người sử dụng 

lao động lẫn nhân viên. 
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Đóng góp thuộc trách nhiệm của người tuyển dụng lao động: 
- Trợ cấp gia đình:      9% 

- Trợ cấp chung:    6,4% 

- Rủi ro nghề nghiệp: Từ 1 đến 4% tuỳ theo ngành hoạt động 

 

Đóng góp thuộc trách nhiệm của người làm công ăn lương: 

-  Trợ cấp:              3,6% 

 

Cơ sở đóng góp: 

Các khoản đóng góp được tính toán dựa trên toàn bộ các khoản tiền nhận được, 

bao gồm lương, tiền trợ cấp, thưởng, hoa hồng và những ưu đãi khác bằng tiền mặt. 

Việc ước lượng các ưu đãi bằng hiện vật thực hiện theo các quy định trong Bộ luật 

Thuế. 

Không tính các chi phí nghề nghiệp, trợ cấp đi lại và một số tiền thưởng mang 

tính ngoại lệ. 

 

XIV. Hệ thống thuế 
XIV.1. Thuế trực thu 

Thuế lợi nhuận công nghiệp, thương mại, hàng thủ công và nông nghiệp (BIC) 

Lợi nhuận do các công ty thu được phải chịu thuế BIC theo các tỷ lệ sau: 

- 35% đối với các DN mỏ và các DN tư nhân (người khai thác, thể nhân) 

- 38% đối với những người nộp thuế (ngoài những đối tượng kể trên) 

- 55% đối với các DN hoạt động nghiên cứu, khai thác, sản xuất và bán 

hydrocacbua tự nhiên cũng như các hoạt động vận tải liên quan. 

 

Thuế lợi nhuận phi thương mại (BNC) 

Đối tượng phải nộp thuế BNC 

- Tất cả các nghề tự do, các chức vụ mà người hành nghề không có tư cách 

thương nhân. 

- Lợi nhuận của mọi công việc, hoạt động khai thác có mục đích sinh lợi và các 

nguồn lợi nhuận không chịu loại thuế đặc biệt về thu nhập. 

 Tỷ suất thuế cố định 35%. 

 

Thuế luỹ tiến về lương (IPTS) 

IPTS được tính toán theo lương, phụ cấp, ưu đãi và tiền thù lao phụ do người cư 

trú tại Bénin nhận được hoặc được trả công từ 1 hoạt động thực hiện tại Bénin phục 

vụ 1 DN dù nằm trên lãnh thổ quốc gia hay không. 

 

Cơ sở tính toán thuế theo lương như sau: 

- 0% đối với mức lương dưới hoặc bằng 20 000 FCFA 

- 15% đối với mức từ 20 000 FCFA đến 100 000 FCFA 

- 20% đối với mức lương từ 100 000 đến 250 000 FCFA 

- 25% đối với mức lương từ 205 000 đến 500 000 FCFA 
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- 40% đối với mức lương từ 500 000 FCFA trở lên 

 

Có thể áp dụng tỷ lệ  thuế giảm tuỳ theo số lượng con cái ăn theo. 

Thuế nhu nhập của người làm công ăn lương được thu ngay từ nguồn. 

 

Nộp thuế của chủ lao động theo lương (VPS) 

Tỷ lệ cố định là 8% trên cơ sở toàn bộ tổng số tiền gộp gồm lương, phụ cấp, tiền 

thưởng, ưu đãi phụ đóng cho nhân viên. 

 

Thuế thu nhập đối với vốn động sản 

 

Thuế thu nhập đối với các giá trị động sản (IRVM) 

Tỷ suất 10% trên cơ sở áp thuế tương đương với tổng số cổ tức gộp (từ cổ 

phiếu) do 1 công ty đóng góp. Việc thanh toán được thực hiện bằng cách giữ lại ngay 

từ nguồn để giúp cho người được hưởng không phải đóng một loại thuế nhu nhập 

khác. 

Tỷ suất 13% đối với cổ tức của trái phiếu 

Tỷ suất 15% đối với các khoản tiền thưởng hoàn trả cho các chủ nợ và người 

nắm giữ trái phiếu 

Tỷ suất 18% đối với mọi loại thu nhập động sản chưa kể ở trên. 

 

Thuế thu nhập từ các khoản cho vay, tiền gửi và bảo lãnh (IRC) 

Tỷ suất 15% đối với tiền lãi hoặc thu nhập từ các khoản cho vay 

 

Thuế thu nhập nói chung (IGR) 

Các khoản thu nhập của các thể nhân có nơi cư trú thường xuyên tại Bénin (sở 

hữu hoặc thuê) và tiền lãi của họ phải chịu thuế IGR. Thuế này được thiết lập tuỳ theo 

tổng số thu nhập ròng mỗi năm của người đóng thuế. 

      Thu nhập ròng được xác định có tính đến các sở hữu và vốn của người đóng 

thuế, những nghề không trả lương cũng như lợi nhuận các hoạt động sinh lợi mà người 

đó thực hiện, khấu từ thuế lợi nhuận công nghiệp, thương mại, thủ công và nông 

nghiệp (BIC) và thuế lợi nhuận phi thương mại (BNC). 

Thuế này được thiết lập trên cơ sở 1 barem với tỷ suất luỹ tiến (theo mức 

lương), được giảm tuỳ theo tình hình và các gánh nặng gia đình của người nộp thuế. 

 

   

XIV.2.Thuế gián thu 
Thuế giá trị gia tăng (VAT) 

Các doanh nghiệp thực hiện doanh thu hàng năm bằng hoặc trên 40 triệu FCFA 

đối với các hoạt động mua bán và trên 15 triệu FCFA đối với hoạt động cung ứng dịch 

vụ đều phải đóng thuế VAT. 

Thuế VAT phải trả lúc mua hàng có thể khấu từ thuế VAT đã thu từ việc bán lẻ 

hoặc bán sỉ. Tỷ suất duy nhất là 18%. 
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Chú ý : Những giao thầu công có tài trợ từ bên ngoài được miễn thuế VAT. 

 

Các loại thuế đặc trưng quan trọng 
Thuế đặc trưng duy nhất đối với các sản phẩm dầu lửa (TSUPP) 

Thuế này được quy định theo Luật Tài chính 2004 phù hợp với các chỉ thị của 

Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây Phi (UEMOA), thay thế những quy định cũ về khí 

hydrocacbua. 

      Mọi hoạt động chuyển nhượng sản phẩm dầu lửa mất tiền hoặc miễn phí tiến 

hành theo luật và sự việc với các điều kiện giao hàng trên lãnh thổ Bénin đều phải chịu 

thuế này. 

 

Biểu thuế 

Tên sản phẩm Mức thuế bằng đồng FCFA 

Nhiên liệu loại SUPER 65 CFA/lít 

Xăng thông thường 55 CFA/lít 

Dầu hoả Không đánh thuế 

Dầu gazoan 20 CFA/lít 

Dầu nhờn 17 CFA/lít 

Dầu mazút Không đánh thuế 

Mỡ 23 CFA/kg 

 

Thuế về đồ uống 

Tất cả các đồ uống nhập khẩu hoặc sản xuất tại địa phương đều chịu thuế. 

Tỷ suất là 3% đối với đồ uống không cồn và 10% đối với đồ uống có cồn. 

 

Thuế dầu ăn và chất béo 

Tỷ suất 1% đối với giá trị hải quan của hàng hoá hoặc giá cả xuất xưởng liên 

quan đến các sản phẩm nhập khẩu hoặc sản xuất tại Bénin. 

 

Thuế đối với các hoạt động tài chính 

Thuế này được đặt ra đối với các nghiệp vụ do ngân hàng và các tổ chức tài 

chính thực hiện, trừ các nghiệp vụ không liên quan đến kinh doanh chứng khoán và 

tiền. 

Tỷ suất 10% được áp dụng đối với tổng số tiền (ngoài thuế) gồm lãi suất, hoa 

hồng hoặc tất cả các khoản tiền thù lao khác do các ngân hàng hoặc các tổ chức tài 

chính thu. 

 
XIV.3. Các loại thuế và phí khác 

Tiền trả dần (ứng trước) về lợi nhuận (AIB) 

Được quy định từ 01/01/2004 thay thế cho rất nhiều khoản tạm ứng hay phần 

trích đã thu trước đây với các tỷ lệ khác nhau. 

Tỷ suất 3% giá trị ngoài thuế áp dụng đối với nhiều đối tượng: 
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- Hàng nhập khẩu (thu thuế theo Biểu thuế đối ngoại chung của UEMOA) 

- Hàng mua mang tính thương mại theo chế độ trong nước 

- Các doanh nghiệp tư nhân, Nhà nước hoặc bán công thanh toán cho những nhà 

cung ứng dịch vụ  

 

Thuế môn bài- Thuế thu cho các xã 

Thuế môn bài thông thường là một loại thuế chuyên nghiệp áp dụng đối với mọi 

thể nhân hoặc pháp nhân tại Bénin hoạt động trong lĩnh vực thương mại, công 

nghiệp hoặc một hoạt động không hiển nhiên được miễn. Thuế này bao gồm thuế 

cố định và thuế biến đổi (tỷ lệ). 

- Thuế cố định được thiết lập theo tính chất hoặc quy mô doanh nghiệp hoặc theo 

các phương tiện vật chất và con người được sử dụng để tiến hành hoạt động. 

- Thuế tỷ lệ dựa trên giá trị thuê trụ sở nghề nghiệp và các phương tiện vật chất 

được sử dụng. 

Ví dụ : Tỷ suất là 17% áp dụng tại thành phố Cotonou 

 

Thuế đất đai duy nhất phục vụ ngân sách quốc gia và các đơn vị hành chính địa 

phương (TFU) 

TFU là một loại thuế đánh vào giá trị thuê thực sự các tài sản sở hữu không xây 

dựng hoặc xây dựng (ví dụ, các công trình xây dựng cố định hoặc các thiết bị công 

nghiệp gắn liền với toà nhà) do chủ sở hữu phải thanh toán. 

Tỷ suất 6% đối với các tài sản không cho thuê 

Tỷ suất 12% đối với các tài sản cho thuê 

Chú ý : TFU có thể áp dụng duy nhất tại các địa phương nơi có địa bạ thành 

phố. 

 

XIV.4. Những ưu đãi về thuế 

Các doanh nghiệp có khả năng được hưởng chế độ thuế ưu đãi, hoặc trong 

khuôn khổ Bộ Luật đầu tư, hoặc trên cơ sở các quy định đặc thù có tính đến tính 

chất sản phẩm làm ra (được xem là « cốt yếu » đối với nền kinh tế Bénin), hoặc 

trong trường hợp đặt tại khu chế xuất công nghiệp. 

 

Bộ Luật đầu tư 
Bộ Luật quy định những hoạt động đầu tư thực hiện tại Bénin trong các lĩnh vực 

chế biến công nghiệp, phát triển nông thôn, lắp ráp điện tử hoặc cơ khí có thể được 

hưởng chế độ thuế ưu đãi : 

- Chế độ đặc biệt : Liên quan đến các DN thủ công (đầu tư thấp hơn hoặc bằng 20 

triệu FCFA) 

- Chế độ A : Liên quan đến các DN vừa và nhỏ (đầu tư từ 20 đến 500 triệu 

FCFA) 

- Chế độ B : Áp dụng đối với các DN lớn (đầu tư từ 500 triệu đến 3 tỷ FCFA) 

- Chế độ C : Còn gọi là chế độ bình ổn thuế (đầu tư trên 3 tỷ FCFA). 
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Những ưu đãi : 
- Trong giai đoạn lập công ty : 

Miễn thuế và phí nhập khẩu đối với thiết bị, máy móc và công cụ sản xuất hoặc 

khai thác nhập khẩu, ngoại trừ thuế đường sá và thuế thống kê, 

Miễn thuế và phí nhập khẩu đối với linh kiện thay thế đặc trưng dành cho trang 

thiết bị nhập khẩu với tổng số tiền thấp hơn hoặc bằng 15% giá trị tính bằng FCAF 

của trang thiết bị. 

- Trong giai đoạn khai thác (từ 5 đến 9 năm tuỳ theo vùng hoạt động) : 

Miễn thuế lợi nhuận công nghiệp và thương mại (BIC), 

Miễn thuế và phí xuất khẩu áp dụng đối với các sản phẩm đã được doanh nghiệp 

chế biến, sản xuất và xuất khẩu. 

 

Chú ý : Các DN theo chế độ C, ngoài thuế lợi nhuận công nghiệp và thương mại 

còn được hưởng sự ổn định về thuế liên quan đến tỷ suất và cách xác định cơ sở 

đánh thuế trong giai đoạn được phép hoạt động. 

Các DN khai thác các nguồn tài nguyên của địa phương thuộc các chế độ này cũng 

được hưởng : 

Miễn thuế đăng ký trong khi thành lập, 

Miễn thuế môn bài trong 5 năm đầu hoạt động. 

Đơn xin hưởng chế độ ưu đãi phải được làm tại Bộ Kế hoạch. 

 

Chế độ giảm thuế đặc trưng theo lĩnh vực đầu tư « trọng yếu » 

Những ưu đãi trong khuôn khổ chế độ này là khả năng khấu trừ các khoản lợi 

nhuận có thể áp thuế với tổng số tiền tối đa bằng 50% các khoản tiền thực chi khi 

thực hiện đầu tư. 

Tuy nhiên, việc khấu trừ này chỉ có thể áp dụng với tỷ lệ 50% lợi nhuận có thể 

đánh thuế của từng tài khoá, trong giai đoạn 4 năm bắt đầu kể từ tài khoá có 

chương trình đầu tư được thông qua. 

 

XV. Giới thiệu khu chế xuất công nghiệp Bénin 
 

 Ý tưởng thành lập Khu chế xuất công nghiệp có từ năm 1999 với mục tiêu giúp 

các doanh nghiệp chủ yếu là xuất khẩu không phải chịu hàng rào thuế quan và được 

đối xử thuận lợi đặc biệt về nhập khẩu hàng hoá, thuế và phí, xây dựng cơ sở hạ tầng. 

DN còn được hưởng những quy định khác trong ngành công nghiệp có thể áp dụng 

ngoài khu chế xuất công nghiệp 

 Tuy nhiên, mãi đến tháng 10/2003, thủ tục thành lập (hoạt động và tổ chức) mới 

được quy định trong Nghị định 2003-400 ngày 13/10/2003. 

 Ngày 8/9/2005, Tổng thống nước CH Bénin đã ban hành Luật số 2005-16 về 

chế độ chung của khu chế xuất tại CH Bénin. Luật này nêu rõ: 

- Những lợi thế dành cho DN 

- Chế độ các doanh nghiệp 

- Chế độ hàng hoá và dịch vụ 
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- Chế độ việc làm và nhân công 

- Những biện pháp xử phạt áp dụng đối với các trường hợp vi phạm quy định  

 

 

XV.1. Những điều kiện để được cấp phép hoạt động trong khu chế xuất 

 

Để được vào hoạt động trong khu chế xuất, các doanh nghiệp phải cam kết đáp 

ứng đồng thời những điều kiện sau: 

- Bảo đảm xuất khẩu ít nhất 65% sản lượng hàng năm 

- Ưu tiên dành việc làm thường xuyên cho người dân Bénin có tay nghề tương 

đương với những người không mang quốc tịch Bénin 

- Đóng góp đào tạo người lao động Bénin để có thể đảm đương những công 

việc đòi hỏi tay nghề cao trong khu chế xuất 

- Ưu tiên sử dụng nguyên vật liệu và vật tư xuất xứ từ Bénin có tính cạnh 

tranh tương đương ở nơi khác 

Để được chấp nhận vào khu chế xuất, cần phải gửi hồ sơ kèm theo phác thảo đề 

án bao gồm 1 hồ sơ pháp lý, 1 hồ sơ kỹ thuật và 1 hồ sơ kinh tế và tài chính đến Uỷ 

ban cấp phép thông qua Cơ quan quản lý khu chế xuất công nghiệp. Việc cấp phép sẽ 

được thực hiện bằng một Nghị định liên Bộ sau khi có ý kiến của Uỷ ban cấp phép 

(Uỷ ban này có số đại biểu ngang nhau trong lĩnh vực công và tư) do Bộ trưởng Bộ 

Công Thương làm chủ tịch. 

Sau khi gửi đơn, giấy phép sẽ được cấp trong thời hạn 30 ngày làm việc đối 

với doanh nghiệp và 45 ngày đối với những người khởi xướng khu chế xuất. 
Sau khi nhận được thông báo cấp phép, một khu vực địa lý sẽ được giao cho 

nhà đầu tư, việc thuê đất được thực hiện thông qua một hợp đồng thuê dài hạn với 

giá từ 150 FCFA đến 300 FCFA/m2/năm. 

 

XV.2. Đặc điểm khu chễ xuất công nghiệp 

Khu chế xuất công nghiệp Bénin là một khu vực liền kề bao gồm các khu vực 

địa lý đã được xác định gianh giới và các điểm chế xuất có thể đặt ở mọi nơi trên lãnh 

thổ quốc gia. 

Theo điều luật về chế độ chung của khu chế xuất, có 3 khu vực địa lý được xác 

định gianh giới : 

Khu 1, được trang bị nhiều cơ sở hạ tầng cơ bản: Cảng, sân bay, đường bộ, 

đường sắt, viễn thông (nằm ở phía Nam đất nước) 

Khu 2, được trang bị cơ sở hạ tầng ở mức trung bình (miền Trung) 

Khu 3, được trang bị cơ sở hạ tầng ít hơn (miền Bắc). 

 

Vùng có khu 1 nằm ở phía Đông thủ đô kinh tế Cotonou tại xã Sèmè-Kpodji 

giáp biên giới với Nigiêria, có tổng diện tích 230 hécta. Khoảng cách từ khu vực này 

tới cảng biển Cotonou và sân bay quốc tế chỉ là 20km. Khu 1 có mạng lưới đường bộ 

lớn nhất đất nước chạy qua. 
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Việc thiết lập các công trình tiền xây dựng theo từng giai đoạn đang được tiến 

hành. Phần ưu tiên thực hiện chiếm diện tích 40 ha, gồm các công việc như làm sạch 

vệ sinh và lát đường, lắp đặt điện nước, điện thoại, an ninh, thu gom và xử lý rác thải, 

xây dựng khu hành chính và khu phụ. 

 

 

XV.3. Việc quản lý khu chế xuất công nghiệp 
Việc quản lý và xúc tiến các khu vực địa lý tại các khu chế xuất và điểm chế 

xuất được giao cho lĩnh vực tư nhân thông qua Cơ quan quản lý Khu chế xuất công 

nghiệp Bénin (A-ZFI). 

Là công ty vô danh với số vốn 1,2 tỷ FCFA trong đó Nhà nước là cổ đông nắm 

giữ 20%, A-ZFI có Hội đồng quản trị 12 thành viên do Chủ tịch Phòng Thương mại và 

Công nghiệp Bénin (CCIB) làm Chủ tịch (ông Ataou SOUFIANO). 1 tổng giám đốc 

và nhóm lãnh đạo bao gồm 5 người đã bắt đầu làm việc từ ngày 1/3/2005. 

A- ZFI có những nhiệm vụ chính sau: 

- Tìm kiếm các nhà đầu tư đủ khả năng hoạt động tại Khu chế xuất công 

nghiệp. 

- Đảm bảo trợ giúp hành chính cho các nhà đầu tư, tức là đi cùng với họ trong 

tất cả các thủ tục và cung cấp tất cả những thông tin cần thiết cho việc nghiên 

cứu hồ sơ xin cấp phép 

- Đảm bảo việc theo dõi các hoạt động của các nhà đầu tư đã được cấp phép 

- Là cầu nối giữa các nhà đầu tư được cấp phép và Nhà nước 

- Tiến hành tất cả các hoạt động cần thiết để khu chế xuất hoạt động tốt và 

thúc đẩy phát triển khu vực này 

Cho đến nay, đã có hơn 40 nhà đầu tư với tổng số vốn khoảng 40 tỷ FCFA   

quan tâm đến khu chế xuất công nghiệp của Bénin. Khoảng 10 hồ sơ xin cấp phép 

đang được xử lý. Giấy phép đầu tiên đã được cấp ngày 29/9/2005 cho một liên doanh 

Bénin-Hà Lan đặt tại một điểm chế xuất tại khu vực Tchaourou (miền Trung đất 

nước). 

 

XV.4. Những lợi thế và đảm bảo trong khu chế xuất 

 

Những lợi thế về thuế hải quan 
 Trong khuôn khổ các hoạt động gắn liền với việc cấp phép, về nhập khẩu, kể từ 

ngày cấp phép, các doanh nghiệp sẽ được miễn các loại thuế và phí nhập khẩu (trừ các 

loại thuế cầu đường) đối với: 

- Máy móc 

- Trang thiết bị và công cụ 

- Linh kiện thay thế hoặc linh kiện đặc trưng dành cho trang thiết bị nhập khẩu 

- Xe cộ công trường 

- Nguyên liệu và bán thành phẩm 

- Các sản phẩm dành cho việc đóng gói sản phẩm chế biến 

- Nhiên liệu 
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- Vật liệu xây dựng 

- Thiết bị văn phòng và văn phòng phẩm  

- Thiết bị và phụ tùng tin học 

- Máy phát điện và phụ tùng 

- Máy móc viễn thông 

- Máy móc điều hoà không khí của DN 

- Phòng lạnh 

Giảm 60% tổng số thuế và phí nhập khẩu đối với xe ôtô thương mại do các 

doanh nghiệp được cấp phép hoạt động tại khu chế xuất mua trong khuôn khổ các hoạt 

động của mình. 

 Đối với xuất khẩu, các doanh nghiệp được cấp phép hoạt động tại khu chế xuất 

chỉ duy nhất phải thanh toán thuế đường sá (kể từ ngày được cấp phép) đối với các sản 

phẩm gia công hoặc chế tạo trong các khu chế xuất và tại các điểm chế xuất. 

 

Những lợi thế về thuế 
Kể từ ngày bắt đầu hoạt động, doanh nghiệp có thể được: 

- Miễn thuế lợi nhuận công nghiệp và thương mại trong 10, 12 và 15 năm đầu 

tồn tại tương ứng với các khu vực 1, 2 và 3. 

- Giảm thuế lợi nhuận công nghiệp và thương mại với tỷ lệ 20% trong 5 năm 

kể từ năm hoạt động thứ 11, 13 và 16 của doanh nghiệp tương ứng với khu 1, 

2 và 3. 

- Giảm 4% chi phí của chủ DN trong 5 năm đầu hoạt động 

- Giảm 5% thuế thu nhập giá trị động sản trong 5 năm đầu hoạt động 

- Miễn thuế giá trị gia tăng (VAT) trong thời gian hoạt động đối với việc giao 

sản phẩm bán gia công, bao bì, giao hàng cho chính DN nếu hoạt động này 

nằm trong quá trình sản xuất của DN. 

- Miễn thuế tài sản sở hữu được xây dựng và không xây dựng cho thời hạn 10 

năm. 

- Miễn thuế môn bài trong thời hạn 10 năm. 

 

Những lợi thế khác 
Theo những quy định hiện hành, các doanh nghiệp và những người khởi 

xướng bất động sản đang hưởng chế độ khu chế xuất công nghiệp có thể : 

- sử dụng mạng lưới viễn thông riêng 

- sản xuất năng lượng để tiêu thụ riêng 

- có các tài khoản bằng ngoại tệ 

 

Các bảo đảm 

- Tự do ấn định giá và phítrong khuôn khổ những giao dịch giữa các doanh 

nghiệp của khu chế xuất công nghiệp hoặc giữa các DN này và những thị 

trường nước ngoài 

- Có thể tự cung ứng hàng hoá và dịch vụ từ doanh nghiệp hoặc công ty mình 

lựa chọn 
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- Các nhân viên nước ngoài và gia đình họ được hưởng quyền tự do vào, lưu 

trú, đi lại và ra ngoài trong khuôn khổ các văn bản hiện hành 

- Được hưởng quyền tự do quản lý với điều kiện tôn trọng quy định hiện hành 

tại những nước thuộc Liên minh Kinh tế và Tiền tệ Tây Phi (UEMOA). 

- Được hưởng quyền tự do chuyển vốn, đặc biệt là lợi nhuận và cổ tức sau khi 

được hạch toán hợp thức và các nguồn vốn có được trong trường hợp 

nhượng hoặc ngừng hoạt động của doanh nghiệp trong khuôn khổ tôn trọng 

quy định hiện hành tại những nước UEMOA. 

 

Địa chỉ : Cơ quan quản lý Khu chế xuất công nghiệp (A-ZFI) 

  Agence d’Administration de la Zone Franche Industrielle 
Immeuble Sainte Trinité, 01BP33, République du Bénin 

Tel : + 229 21 32 78 81/82 

Fax : + 229 21 32 78 85 

Email : info@a-zfibenin.com 

Website : www.a-zfibenin.com 

 

XVI. Giới thiệu cảng biển Cotonou 

 

Cảng quốc tế Cotonou, một trong 3 trụ cột kinh tế 
 

  Nằm giữa thủ đô kinh tế của Bénin, cảng Cotonou thường được xem là lá phổi 

của nền kinh tế, chiếm tới 90% trao đổi thương mại của nước này và đóng góp 45-

50% nguồn thu thuế và 80-85% nguồn thu hải quan. Cùng với mặt hàng bông và  hoạt 

động tái xuất, đây được xem là một trong ba trụ cột của nền kinh tế. 

 Từ năm 1965, Cảng tự quản Cotonou (PAC)  do một công ty công nghiệp và 

thương mại của Nhà nước quản lý, có pháp nhân và tự chủ về tài chính. Đặt dưới sự 

bảo trợ của Bộ trưởng Giao thông-Công chính, Công ty Cảng Cotonou phụ trách việc 

quản lý, bảo dưỡng và khai thác cảng. Về mặt quy chế, Công ty này còn đảm đương 

việc nâng cấp, mở rộng cơ sở hạ tầng cũng như cải thiện năng lực bốc dỡ hàng. 

 Cảng Cotonou có đủ những thế mạnh để nắm giữ vai trò sân sau của Bénin, với 

chức năng chuyên phối hàng trong khu vực (Bénin hướng nhiều tới lĩnh vực thương 

mại và dịch vụ, chiếm trên 50% GDP). 

 Thật vậy, nhờ vị trí địa lý của mình, Bénin là cửa ngõ ra biển tự nhiên gần nhất 

đối với các nước nằm sâu trong lục địa khu vực Tây Phi như Nigiê, Buốckina Phaxô, 

thậm chí cả Mali. Cảng Cotonou cũng là điểm quá cảnh của hàng hoá đi Nigiêria. Có 

khoảng 60-70% hàng nhập khẩu của Bénin được tái xuất một cách chính thức hoặc 

không chính thức sang nước. Cảng Cotonou tận dụng được những điểm yếu của cảng 

Apapa-Nigiêria (không an toàn, ứ đọng hàng hoá) nằm cách đó chỉ 130km và giúp các 

doanh nghiệp Nigiêria hoạt động trong lĩnh vực kinh tế ngầm tránh được những khoản 

thuế rất cao đối với một số sản phẩm nhập khẩu vào đất nước đông dân nhất châu Phi 

này (gần 200 triệu người). Bénin có 800 km đường biên giới chung với Nigiêria. 

mailto:info@a-zfibenin.com
http://www.a-zfibenin.com/
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 Với mức tăng trưởng trung bình 6,5% mỗi năm kể từ năm 1965, lưu lượng của 

cảng Cotonou lần đầu tiên đã vượt ngưỡng 4 triệu tấn vào năm 2018 (+23% so với 

năm 2017) do tận dụng được cuộc khủng hoảng tại Bờ Biển Ngà. 

  

  Một số hạn chế của cảng Cotonou 

 Gần đây, cảng Cotonou đã giảm bớt những lợi thế so với các đối thủ cạnh tranh 

trong khu vực nhất là cảng Lomé của Togo. Sự lộn xộn về an ninh trật tự, thủ tục hành 

chính nặng nề, có nhiều tác nhân tham gia, chi phí giao dịch cao chưa kể những chi 

phí phụ khác đã tác động xấu đến sự hấp dẫn của cảng. Cơ quan quản lý cảng không 

có những công cụ quản lý hữu hiệu để đảm bảo khả năng cạnh tranh. Bên cạnh đó là 

thời gian hàng hoá nằm tại tại khu vực cảng kéo dài. Chẳng hạn, thời gian trung bình 

để thông quan một côngtennơ hàng nhập khẩu ở Bénin là 12,2 ngày trong khi tại Mali 

là 9,6 ngày và ở Xênêgan là 7,1 ngày. 

 

 Hiện đại hoá chức năng và cải cách thủ tục hành chính của cảng 

 Về mặt chức năng, chính quyền Bénin mong muốn mở rộng và phát huy tối ưu 

các cơ sở hạ tầng sẵn có của cảng. Mặt khác xem xét lại vấn đề độc quyền vận chuyển 

hàng rời của công ty Nhà nước SOBEMAP.  

 Cuối cùng cần thực hiện những cải cách hành chính để giảm thời gian chuyển 

hàng, đơn giản hoá thủ tục bốc dỡ, giảm tham nhũng bằng cách hạn chế tiếp xúc giữa 

nhân viên và người sử dụng cảng, tin học hoá các thủ tục hành chính. 

 Bénin và Mỹ đã ký một thoả thuận theo đó Mỹ sẽ tài trợ 307 triệu USD trong 

vòng 5 năm trong khuôn khổ Sáng kiến Millenium Challenge Account (MCA) của 

Mỹ, chủ yếu nhằm nâng cao công suất tiếp nhận và quan lý cảng Cotonou. 

 

XVII. Hệ thống ngân hàng tại Benin 
XVII.1. Giới thiệu hệ thống ngân hàng của Benin 

Trong những năm qua, số lượng các ngân hàng tại Bénin đã tăng đáng kể,  từ  5 

ngân hàng năm 1990 lên 15 cơ sở năm 2019. 
Vào cuối những năm 80, chính quyền Bénin đã bước vào công cuộc cải tổ toàn 

diện hệ thống ngân hàng bằng cách thanh lý 3 tổ chức tài chính của Nhà nước là Quỹ 

Tín dụng nông nghiệp quốc gia, Ngân hàng Thương mại Bénin và Ngân hàng phát 

triển Bénin nhằm lành mạnh hoá lĩnh vực này. 

Việc mở cửa cạnh tranh lĩnh vực ngân hàng đã cho phép nhiều ngân hàng mới 

đến hoạt động tại Bénin mặc dù thị trường Bénin nhỏ bé (chỉ có 8,7 triệu dân). Thật 

vậy, vào cuối những năm 1990, Bénin chỉ có 5 cơ sở ngân hàng, hiện nay con số này 

đã lên tới 15.  

Vai trò trung tâm của Bénin (là nước có cảng quá cảnh, sân sau chuyên phân 

phối hàng hoá và dịch vụ cho các nước nằm sâu trong lục địa giúp thu hút những 

luồng vốn quan trọng) giải thích tại sao có sự gia tăng số lượng ngân hàng trong thời 

gian qua mặc dù hoạt động kinh tế của Bénin đã giảm đi rất nhiều. 

 Luồng vốn chủ yếu đổ vào Bénin vì ở đây có hệ thống ngân hàng lành mạnh, 

đặt dưới sự giám sát chặt chẽ của Uỷ ban Ngân hàng thuộc Liên minh Kinh tế và Tiền 
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tệ Tây Phi (UEMOA). Do vậy, theo Ngân hàng Trung ương các Quốc gia Tây Phi 

(BCEAO), tỷ lệ nợ khó đòi và tranh chấp tại Bénin thấp hơn các nước láng giềng, nhất 

là Nigiêria. 

Các ngân hàng ở Bénin nhìn chung được quản lý khá tốt. Ngân hàng Trung 

ương các Quốc gia Tây Phi (BCEAO) và Uỷ ban Ngân hàng của Liên minh Kinh tế và 

Tiền tệ Tây Phi (UEMOA) phụ trách việc soạn thảo khung pháp lý cho ngân hàng các 

nước thành viên hoạt động. 

Là cơ sở tài chính quốc tế công thành lập năm 1962, BCEAO là viện phát hành 

tiền chung cho 8 nước thành viên UEMOA, chịu trách nhiệm phát hành các dấu hiệu 

tiền tệ tại các nước này với một quyền ưu tiên đặc biệt. 

Được thành lập theo một công ước có hiệu lực ngày 1/10/1990, Uỷ ban Ngân 

hàng của UEMOA là một cơ quan chuyên giám sát và kiểm tra các ngân hàng và cơ sở 

tài chính. 

Từ năm 1995 đến 2004, tất cả các ngân hàng đang hoạt động tại Bénin đều đã 

được Uỷ ban Ngân hàng của UEMOA kiểm tra. 

Mặt khác, Hiệp hội chuyên nghiệp các Ngân hàng và Cơ sở Tài chính Bénin 

(APBEF-Bénin) thành lập ngày 23/8/1990 đảm nhiệm vai trò đại diện các ngân hàng 

và cơ sở tài chính bên cạnh các cấp chính trị, tài chính và các tổ chức nghề nghiệp 

trong nước. 

 

 

XVII.2. Danh sách các ngân hàng lớn được cấp phép hoạt động tại Bénin 

 

1/ Ngân hàng Trung ương các Quốc gia Tây Phi 

BANQUE CENTRALE DES ETATS DE L’AFRIQUE DE L’OUEST (BCEAO)  
Adresse : 01 BP : 325 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 24 66 / 21 31 37 82  

Fax : (229) 21 31 24 65 - Télex : (0972) 5211 BCEAO COTONOU 

Email : webmaster@bceao.int, Site Internet : http://www.bceao.int 

 

2/ Ngân hàng Đại Tây Dương Bénin 

BANQUE ATLANTIQUE BENIN 

Adresse: 08 BP : 0682 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 10 18 / 21 31 10 19  

Fax : (229) 21 31 31 21 

TELEX : 5079 / 5087  
 

3/ Ngân hàng Nhà ở Bénin 

BANK DE L’HABITAT DU BENIN (BHB)  

Adresse : 01 BP : 6555 Cotonou,  Bénin 

Tél. : (229) 21 31 24 25 

Fax : (229) 21 31 31 17 / 21 31 24 60  

 

mailto:webmaster@bceao.int
http://www.bceao.int/


Cẩm nang kinh doanh với thị trường Benin                                                          Hoàng Đức Nhuận 

 51 

4/ Ngân hàng Khu vực Đoàn kết Bénin 

BANQUE REGIONALE DE SOLIDARITE BENIN (BRS BENIN) 

Adresse : 01 BP : 097 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 80 15 / 21 31 80 16 - Fax : (229) 21 31 80 01  
 

5/ Ngân hàng châu Phi Bénin 

BANK OF AFRICA BENIN (BOA)  

Adresse : Boulevard de France – 08 BP : 0879 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 32 28 / 21 31 35 78 - Fax : (229) 21 31 31 17-TELEX : 5079 / 5087  

 

6/ Ngân hàng biên giới Sahara về Đầu tư và Thương mại Bénin 

BANQUE SAHELO-SAHARIENNE POUR L’INVESTISSEMENT ET LE 

COMMERCE – BENIN (BSIC-BENIN) 
Adresse : BP : 08-485 Cotonou, Bénin 

Tél : (229) 21 31 87 07/21 31 19 41/21 31 19 43, Fax : (229) 21 31 87 04  

 

7/ ECOBANK-BENIN  

Adresse : Rue du Gouverneur Bayol – 01 BP : 1280 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 40 23 / 21 31 30 69 - Swift : ECOCBJJ 

Fax : (229) 21 31 33 85 - TELEX : 539 ECOBNK 

Email : ecobnet@bow.intnet.bj ou ecobankbj@ecobank.com  

Site Internet: http ://www.ecobank.com 

 

8/ CONTINENTAL BANK-BENIN  
Adresse : 01 BP : 2020 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 24 24 / 21 31 26 95, Fax : (229) 21 31 51 77 

Email : contibk@intnet.bj - Site Internet : http://www.ad-net.fr/cbb/  

TELEX : CONTBK 5151 CTNOU - Swift : C0BB BJ JB  

 

9/ FINANCIAL BANK-BENIN 
Adresse : 01 BP: 2700 Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 31 00 Fax: (229) 21 31 31 02 - TELEX: 5280 FIBANK 

Email: fbbcti@leland.bj  

 

10/ DIAMOND BANK BENIN SA  

Adresse : Lot 308 Rue du Révérend Père Colineau 01 BP : 955 Recette Principale 

Cotonou, Bénin 

Tél. : (229) 21 31 79 27 / 21 31 79 28 - Fax : (229) 21 31 21 42 TELEX : 5022  

 

11/ BANQUE INTERNATIONALE DU BENIN (BIBE)  
Adresse : Boulevard de France – 03 BP : 2098 Cotonou, Bénin  

Tél. : (229) 21 31 36 18 / 21 31 36 55 / 21 32 15 01 / 21 31 55 49 

Fax : (229) 21 31 23 65 - TELEX : 5075 - Email : bibe@intnet.bj  

mailto:ecobnet@bow.intnet.bj
mailto:ecobankbj@ecobank.com
mailto:contibk@intnet.bj
http://www.ad-net.fr/cbb/
mailto:fbbcti@leland.bj
mailto:bibe@intnet.bj
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12/ SOCIETE GENERALE DES BANQUES DU BENIN (SGBBE) 

Adresse : 01 BP : 585 Cotonou, Bénin  

Tél. : (229) 21 31 83 00- Fax : (229) 21 31 82 95 - Email : sgbbe@yahoo.fr  

 

 

XVIII. Những biện pháp phòng tránh rủi ro khi xuất khẩu sang Benin 
 

Những năm qua, Bộ Công Thương và Thương vụ VN tại Marốc đã nhận được 

nhiều thư của doanh nghiệp trong nước đề nghị điều tra giúp các đối tác thương mại 

tại Bénin. Qua xác minh và làm việc với các cơ quan chức năng Benin thì phát hiện 

một số doanh nghiệp tại Benin có biểu hiện lừa đảo và đã có doanh nghiệp Việt Nam 

bị mất tiền.  Những hành vi mà DN tại Bénin hay dùng là : 

 

a) Yêu cầu nhà xuất khẩu phải trả phí trước trị giá từ 1.500 USD đến 6.000 USD 

với những lý do như: 

- Phí đăng ký sản phẩm nhập khẩu 

- Phí xin giấy phép nhập khẩu và hợp thức hoá giấy tờ này 

- Phí theo quy định của Bộ Tài chính Bénin về kiểm soát chống khủng bố, rửa 

tiền, buôn lậu ma tuý 

- Phí trả cho luật sư thay mặt người bán ký hợp đồng trước sự chứng kiến của 

ngân hàng nước sở tại 

- Phí hợp thức hoá hợp đồng… 

 

b) Để lừa nhà xuất khẩu, công ty Bénin thường đề xuất những hợp đồng có trị giá rất 

lớn, mong muốn thiết lập quan hệ lâu dài và dễ dàng chấp nhận mọi điều kiện của 

người bán. Để chứng minh, Cty Bénin thường cung cấp những giấy tờ có dấu của các 

cơ quan có thẩm quyền địa phương như giấy phép đăng ký kinh doanh, giấy xác 

nhận… nhưng thường đây là giấy tờ và con dấu giả. Họ cũng sẵn sàng làm thư mời 

sang Bénin và bố trí cho xe ra đón tại sân bay 

 

c) Địa chỉ các công ty này cung cấp thường thiếu hoặc không chính xác. Họ thường 

dấu số điện thoại cố định, số Fax mà chỉ cung cấp số điện thoại di động. 

 

d) Một số khác lại sử dụng tên, địa chỉ, trang web của các công ty lớn tại Bénin nhưng 

thay đổi số điện thoại, số Fax và số tài khoản. 

 

XVIII.1. Những quy định thương mại tại Bénin 

 

Các điều kiện hoạt động buôn bán tại Bénin được quy định trong Luật số 90-

005 ngày 15/5/1990 của nước này như sau: 

a) Mọi hoạt động thương mại hoặc cung ứng dịch vụ mang tính thương mại đều 

được tự do tại Bénin. 

mailto:sgbbe@yahoo.fr
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b) Tự do nhập khẩu vào Bénin mọi hàng hoá trừ những mặt hàng có thể gây tổn 

hại đến an ninh quốc gia, sức khoẻ cộng đồng, thuần phong mỹ tục hoặc sản 

phẩm mang tính chiến lược. 

c) Không có quy định về ngoại thương nào của Bénin bắt buộc việc nhập khẩu 

hàng hoá vào nước này đòi hỏi phải gửi mẫu sản phẩm trước. Các nhà xuất khẩu 

nên cảnh giác với cái bẫy yêu cầu gửi hàng mẫu bắt buộc. 

d) Tại Bénin không tồn tại Hội đồng kiểm tra hàng xuất khẩu trước khi đưa hàng 

lên tàu ra nước ngoài. 

e) Ngược lại, có một cơ quan phụ trách giám định và kiểm tra hàng trước khi đưa 

lên tàu để xuất sang CH Bénin. Cơ quan này có tên là: 

  BIVAC INTERNATIONAL 

  Địa chỉ : 08 BP 0658 Cotonou, Bénin 

  Tel : + 229 21 30 20 13 – Fax : + 229 21 30 01 82 

f) Các doanh nghiệp nước ngoài không bị đòi hỏi bất cứ một giấy phép hay chi phí 

cam kết phải giao sản phẩm nào trước khi xuất hàng sang Bénin. 

g) Thẻ nhà nhập khẩu hoặc thương nhân chuyên nghiệp do cơ quan có thẩm  quyền 

của Bénin (Bộ Thương mại) cấp cho người quản lý một doanh nghiệp hoàn toàn 

mang tính cá nhân và không thể nhượng lại. Thẻ này không thể được sử dụng để 

đảm bảo hoặc đỡ đầu cho một công ty khác. 

 

XVIII.2. Những biện pháp phòng ngừa rủi ro 
 Nhà xuất khẩu cần phải: 

a) Tìm hiểu thông tin xem có tồn tại trên thực tế công ty mà mình muốn thiết lập 

quan hệ thương mại. Trong trường hợp này, có thể: 

- Tra cứu danh bạ các doanh nghiệp đặt tại Bénin trên trang Web của Phòng 

Thương mại và Công nghiệp Bénin (CCIB), địa chỉ 

www.ccib.bj/repertoire_entreprise/index.php 

- Liên lạc trực tiếp với Trung tâm làm Thủ tục Doanh nghiệp nằm trong Phòng 

Thương mại và Công nghiệp Bénin (CCIB) tại Cotonou (thủ đô kinh tế Bénin). 

- Trong trường hợp công ty không đăng ký tại CCIB, cần tiếp cận thông tin tại 

Phòng thư ký Toà thương mại sơ thẩm (Greffe du Tribunal de 1ère instance à 

vocation commerciale). 

b) Đảm bảo chắc chắn rằng người quản lý công ty đóng tại Bénin phải là người có 

Thẻ thương nhân hoặc Thẻ nhà nhập khẩu chuyên nghiệp đích thực và thẻ này 

vẫn còn giá trị. 

c) Đảm bảo chắc chắn về độ tin cậy của đơn chào hàng hoặc mua hàng của đối tác 

nhất là khi công ty chỉ thông báo số điện thoại di động (GSM). 

Trong trường hợp còn nghi ngờ về những thông tin do công ty Bénin cung cấp, 

nhà xuất khẩu có thể tiếp cận các cơ quan có thẩm quyền sau đây để tìm hiểu thêm, 

theo quy định hiện hành của Bénin: 

 

Bộ Công nghiệp, Thương mại và Xúc tiến Việc làm (Ministère de l’Industrie, 

du Commerce et de la Promotion de l’Emploi - MICPE) 

http://www.ccib.bj/repertoire_entreprise/index.php
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Địa chỉ:  BP 2037 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 70 10/14/15 – Fax: + 229 21 30 70 31 

E-mail: mimpe@intnet.bj  hoặc sg@commerce.gouv.bj 

Bộ Ngoại giao và Hội nhập châu Phi (Ministère des Affaires étrangères et de 

l’Intégration Africaine – MAEIA) 
Địa chỉ: BP 318 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 04 00 -  Fax: + 229 21 30 02 45 

E-mail: sg@etranger.gouv.bj 

 

Phòng Thương mại và Công nghiệp Bénin (Chambre de Commerce et 

d’Industrie du Bénin - CCIB) 
Địa chỉ: BP 31 Cotonou - Bénin 

Tel: + 229 21 31 20 81/21 31 12 38/21 31 43 86 – Fax: + 229 21 31 32 99 

E-mail: ccib@bow.intnet.bj  Trang Web: http://www.ccib.bj 

Trung tâm Thủ tục Doanh nghiệp (Centre de Formalités des Entreprises) 
Địa chỉ: BP 31 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 31 07 04/21 31 20 81 

Fax: + 229 21 31 07 51 

 

Phòng thư ký Toà Thương mại sơ thẩm (Greffe du Tribunal de 1ère Instance à 

compétence commerciale) 
Địa chỉ: BP 967 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 06 08/21 30 00 72 

 

Trung tâm Ngoại thương Bénin (Centre Béninois du Commerce Extérieur-

CBCE) 

Địa chỉ: 01 BP 1254 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 13 20/30 13 97 -  Fax: + 229 21 30 04 36 –Télex : 5040 

E-mail: cbce@bow.intnet.bj 

 

Công ty vô danh Viễn thông Bénin (Bénin Telecoms SA) 
Địa chỉ: 01 BP 5959 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 31 20 45 đến…49 -  Fax: + 229 21 31 38 43 

E-mail: opt@intnet.bj 

 

XVIII.3. Những bảo đảm để thanh toán hàng xuất khẩu 

Những biện pháp cần áp dụng để bảo đảm thanh toán khi xuất khẩu hàng sang 

Bénin là: 

a) Yêu cầu thanh toán giá trị hàng hoá bằng các phương tiện đã được chấp nhận 

trong thương mại quốc tế. 

b) Bắt buộc bảo đảm địa chỉ pháp lý các giao dịch tại các ngân hàng đã được phép 

tại Bénin (xem phần Hệ thống ngân hàng ở trên). 

c) Chỉ chấp nhận những phương tiện thanh toán quốc tế sau đây: 

mailto:mimpe@intnet.bj
mailto:sg@commerce.gouv.bj
mailto:sg@etranger.gouv.bj
mailto:@bow.intnet.bj
http://www.ccib.bj/
mailto:cbce@bow.intnet.bj
mailto:opt@intnet.bj
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- Chuyển khoản 

- Séc được chứng thực hoặc séc của ngân hàng uy tín 

- Thương phiếu 

- Giao bộ chứng từ 

- Tín dụng thư không huỷ ngang 

d) Tránh tối đa việc sử dụng Western Union làm phương tiện thanh toán duy nhất 
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Chương 4: Sống và làm việc tại Bénin 

 
I. Các thủ tục hành chính và y tế 

I.1. Thời gian lưu trú ngắn (các giấy tờ và thủ tục bắt buộc) : 

- Hộ chiếu phổ thông còn giá trị tối thiểu 6 tháng tính từ ngày nhập cảnh vào 

Bénin và 3 tháng khi xuất cảnh. 

- Visa ngắn hạn: Trong trường hợp không có cơ quan đại diện ngoại giao hoặc 

lãnh sự quán của Bénin tại nước mình, có thể xin visa 48h tại một đại sứ quán  

Pháp hoặc khi đến cửa khẩu Bénin (mất khoảng 16 euro) để hợp thức hoá tại 

các cơ quan nhập cư. Từ Việt Nam đi Bénin, khách thường quá cảnh qua Pháp 

(xin visa tại ĐSQ Bénin tại Pháp hoặc xin tại cửa khẩu sân bay quốc tế Benin) 

 

Ambassade du Bénin en France 

Adresse : 87, Avenue Victor Hugo, 75116 PARIS  

Tél : (0033) 1 45 00 98 82- Fax : (0033) 1 45 01 82 02  
 

 hoặc tại ĐSQ Bénin tại Trung Quốc kiêm nhiệm Việt Nam. 

Ambassade du Bénin en Chine 

Địa chỉ : 38, Rue Kouang Houa Lou BEIJING  

Tél : (008610) 65 32 23 02 - Fax : (008610) 655 32 5103  

 
- Hoặc visa du lịch Liên minh (VTE) có giá trị trên lãnh thổ Bénin, Burkina Faso, 

Togo, Niger, Côte d’Ivoire. Thời gian tối đa 60 ngày, mất phí 39 euro cho phép 

tự do đi lại trong không gian Liên minh nói trên. Xin visa tại các cơ quan đại 

diện ngoại giao của các nước có liên quan. 

- Tiêm vắc xin chống sốt vàng da là bắt buộc và phải xuất trình sổ tiêm vác xin 

khi đến cửa khẩu (nếu chưa có sẽ tiêm ngay tại sân bay với giá 20 euro). 
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Loại visa Thời gian 

lưu trú 

Thời gian 

nhận visa 

Phí Những giấy tờ bắt buộc 

Du lịch/kinh doanh 7 ngày 4-6 ngày 20 euro Hộ chiếu-vé khứ hồi-2 ảnh 

Du lịch/kinh doanh 30 ngày 4-6 ngày 35 euro Hộ chiếu-vé khứ hồi-2 ảnh 

Du lịch/kinh doanh 90 ngày 4-6 ngày 50 euro Hộ chiếu-vé khứ hồi-2 ảnh 

 

* Có khả năng xin visa 1 lần hoặc nhiều lần nhập cảnh 

Người dân của các nước thuộc Cộng đồng Kinh tế các Quốc gia Tây Phi 

(CEDEAO) có thể tự do vào Bénin không cần visa nhưng phải mang hộ chiếu còn 

giá trị sử dụng hoặc chứng minh thư. 

 

I.2. Thời gian lưu trú dài ngày 

Nên có các biện pháp phòng ngừa bệnh sốt rét trong thời gian lưu lại cũng như 

tiêm vắc xin chống các bệnh viêm màng não, thương hàn, viêm gan A và B. 

Các thủ tục lưu trú dài hạn, tờ khai và danh sách các giấy tờ xin tại Cục Nhập cảnh- 

Direction Emigration, Immigration (DEI) 

Địa chỉ: 03 BP 3380, Avenue Jean-Paul II, Cotonou 

Tel: + (229) 31 42 13 ; Fax: + (229) 31 36 10 

 

I.3. Ngôn ngữ chính thức và thương mại 

Ngôn ngữ chính thức và thương mại tại Bénin là tiếng Pháp. 

 

Bénin là nuớc nói tiếng Pháp. Tên các cơ quan hành chính, các văn bản hành 

chính và các giao dịch ngân hàng được diễn đạt và viết hoàn toàn bằng tiếng 

Pháp. 

 

Cần lưu ý khi có một văn bản « chính thức » viết bằng tiếng Anh thì  đó có thể là 

một hành vi lừa đảo 

 
Tuy nhiên, do vị trí địa lý gần gũi và có nhiều cơ hội kinh doanh với Nigeria và 

Ghana nên việc biết thêm tiếng Anh cũng là điều rất tốt. 

 

Chú ý:  Chi phí 1 ngày làm việc của 1 thư ký song ngữ từ 54 đến 69 euro. 

    Chi phí 1 ngày làm việc của 1 phiên dịch : từ 60 euro trở lên. 

 

II. Phương tiện đi lại tại Bénin 
Để đến Bénin từ những nước thuộc tiểu vùng có thể đi bằng bằng đường hàng 

không, đường bộ hoặc đường biển. 

Trong nước : 

Bên trong thành phố : 
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- Đi taxi công cộng của thành phố, thường không có công-tơ. Giá thoả thuận 

trước (0,15 đến 0,30 euro tuỳ theo quãng đường. Nếu đi riêng, phải trả từ 2,30 

đến 3,80 euro. 

- Đi xe ôm tiếng địa phương gọi là « kekeno » hoặc « zemidjan ». Giá thoả thuận 

trước (từ 0,15 đến 1 euro tuỳ theo quãng đường). 

- Thuê xe 

Nếu đi 10 lần hoặc hơn trong ngày, bạn nên thuê 1 chiếc « taxi télé ». Nhìn chung, 

đây là loại xe ôtô có điều hoà nhiệt độ còn trong tình trạng tốt, có sẵn ở trước các 

khách sạn chính. Giá thuê khoảng 38 euro/ngày + tiền xăng. 

 

Xe ôm (kekeno hay zemidjan) là phương tiện đi lại có tiếng là nhanh nhất và tiết kiệm 

nhất (nhưng cũng rủi ro nhất) trong thành phố. Có thể nhận ra người lái xe ôm qua 

chiếc áo sơ mi màu vàng. Khi đi trên phương tiện này, bạn cần đội mũ bảo hiểm. 

 

 Đi về các tỉnh, thành phố : 

- Có xe khách trên các trục đường lớn. Giờ chạy đều đặn tại các công ty xe khách 

chính. 

- Xe taxi vùng rừng chạy đến những ngôi làng phụ 

- Xe thuê 

 

Những tuyến đường lớn chạy từ Cotonou đến tận Nigeria, Togo, Niger và Burkina 

Faso ở trong tình trạng tốt. Việc cung cấp nhiên liệu không phải là vấn đề nhưng cũng 

phải đề phòng khi đi vào phía Bắc vì trong vùng này các trạm xăng thường hay bị hết 

xăng dự trữ. 

 

Tuy nhiên có 1 chợ đen chuyên bán loại xăng « kpayo » (xăng buôn lậu), có thể tìm 

thấy hai bên lề đường tại Bénin. 

 

Nếu muốn lái xe, bắt buộc bạn phải có bằng lái xe quốc tế và hợp đồng bảo hiểm 

trong nước hoặc bằng có thể sử dụng trong khu vực Cộng đồng kinh tế các Quốc gia 

Tây Phi (CEDEAO). 

 

Tránh lái xe vào ban đêm 

 

 

III. Lịch, các ngày lễ và giờ làm việc 

Ngày đầu năm mới  

Ngày lễ Vaudou, ngày truyền thống 

Lễ Aid El Kebir, Tabaski 

Ngày thứ hai Phục sinh 

Quốc tế Lao động  

Ngày Lễ thăng thiên 

1/1 hàng năm 

10/1 

Có thể thay đổi lịch 

Có thể thay đổi 

1/5 
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Thứ hai Lễ Hạ trần 

Lễ Maouloud, ngày sinh đức Tiên tri 

Quốc khánh Bénin 

Lễ Quy thiên 

Lễ các Thánh 

Kết thúc tháng Ramadan 

Noel 

 

Có thể thay đổi 

1/8 

15/8 

1/11 

Có thể thay đổi 

25/12 

 

Chênh lệch múi giờ  
Giờ ở Bénin :    GMT + 1h 

Chênh lệch múi giới với Việt Nam :  + 6h 

 

Giờ mở cửa cho công chúng 

Các cơ quan hành chính 

Từ thứ hai đến thứ sáu : 8h00 đến 12h30 / 15h00 đến 18h30 

 

Ngân hàng 
Từ thứ hai đến thứ sáu : 8h00 đến 12h00 / 15h00 đến 17h00 

Một số ngân hàng mở các chi nhánh chính các ngày thứ bảy từ 9h00 đến 13h00. 

 

Các doanh nghiệp 
Từ thứ hai đến thứ sáu : Từ 8h00 đến 12h30 / 14h30 đến 18h00. 

 

Các hiệu buôn 

Từ thứ hai đến thứ sáu : Từ 9h30 đến 13h00/ 15h30 đến 19h00 

Thứ bảy :           Từ 9h30 đến 13h00 / 16h00 đến 19h00 

 

Cửa hàng lương thực thực phẩm 

Từ thứ hai đến thứ sáu : Từ 9h00 đến 13h00 / 15h30 đến 20h00 

Thứ bảy :   từ 9h00 đến 20h00 

Chủ nhật:           Từ 9h30 đến 13h00  

 

IV. Bưu chính, viễn thông 
Điện thoại sử dụng tại Bénin gồm 6 chữ số (cho mạng điện thoại cố định và di động). 

Có những điểm điện thoại công cộng dùng thẻ hoặc  tiền xu (loại 100 FCFA) tại tất cả 

các khu dân cư. 

 

Các đường điện thoại cố định 
Dịch vụ này do Cục bưu chính viễn thông (OPT) cung cấp, thông qua Cơ quan viễn 

thông thương mại (Actel). 

Office des postes et télécommunications (OPT) 

Địa chỉ: O1 BP 5959 Cotonou 

Tél : 31 20 45 đến 49 ; Fax : 31 47 03 
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Agence commerciale de télécommunications (ACTEL) 

Tél : 31 14 14 

 

Chi phí lắp đặt một đường điện thoại cố định 
Đường dây cho hoạt động thương mại :   268 euro 

Đường dây cho gia đình :    148 euro 

Thuê bao tạm thời :     763 euro 

 

Các đường điện thoại di động GSM 

Có 4 công ty hoạt động trong lĩnh vực này : Libercom, Télécel, Bénin-Cell và Bell 

Bénin. Trừ Bell Bénin ra, các công ty khác đều cung cấp hai loại dịch vụ : Thuê bao 

trả sau và dịch vụ trả trước. 

 

Các điểm điện thoại công cộng 
Tại Bénin có rất nhiều các điểm điện thoại công cộng trong các khu dân cư, các dịch 

vụ thư tín, télex, fax và internet. 

 

Internet 
Việc sử dụng mạng Internet rất phổ biến tại Bénin với nhiều quán Internet trong các 

khu đông dân cư. Thành phố Cotonou đã kết nối dịch vụ ADSL từ năm 2004 và dịch 

vụ này đã được mở rộng từ năm 2005. 

 

Gọi điện thoại từ Việt Nam đến Bénin  

- 00 + mã nước là 229 + số điện thoại hoặc số fax. 

và từ Bénin về Việt Nam 

- 00 + 84 + số điện thoại hoặc số fax. 

 

Dòng điện 
Bénin sử dụng dòng điện 220 vôn. Bạn nên mang theo một ổn áp đối với các trang 

thiết bị điện tử mà bạn mang theo. 

 

V. Vấn đề an ninh, ăn mặc 
An ninh 

Tình hình an ninh tại Bénin khá ổn định. Các quy định về an ninh cơ bản giống như ở 

những nơi khác. Nên tránh dạo chơi một mình vào ban đêm, những góc tối vắng vẻ. 

Không để lộ những đồ vật có giá trị. Có tình trạng ăn cắp vặt, cướp giật và hành hung 

ở cạnh những khách sạn ven biển, đặc biệt ở những nơi ít người qua lại. Buổi tối, sau 

18h không nên dạo chơi trên bãi biển hoặc dọc đại lộ Marina. 

Các dòng hải lưu thường rất mạnh dọc theo bờ biển và hàng năm đều có người chết 

đuối. 

 

Quần áo 
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Cotonou và Porto Novo đều nằm ở phần xích đạo của đất nước nên có khí hậu nóng 

ẩm. Bạn nên mặc quần áo nhẹ bằng sợi tự nhiên. 

 

Ăn uống 

Không nên uống nước máy kể cả tại các TP lớn của Bénin. Một số khách sạn có hệ 

thống lọc nước riêng giúp sử dụng được ngay nước và đá. Tại Cotonou, Porto Novo và 

những thành phố khác có thể dễ dàng tìm thấy nước đóng chai. Bia và đồ uống có gas 

có thể sử dụng được nhưng không nên cho đá. 

Các tiệm ăn phục vụ các món của Pháp, Trung Quốc và địa phương với giá cả phải 

chăng. Nên tránh ăn xa lát, rau quả sống trừ khi đã gọt vỏ. Nên ăn thịt chín kỹ và đảm 

bảo cá còn tươi trước khi đặt món. 

 

VI. Danh sách các khách sạn 
 

Tại Cotonou, thủ đô kinh tế 

 

1. Novotel*** 

Địa chỉ : 08 BP 0929 Cotonou 

Tel: (229) 30 56 73, Fax: (229) 30 41 88, Email: novotel.orisha@intnet.bj 

 

2. Bénin Marina Hotel*** 

Địa chỉ: BP 1901 Cotonou 

Tél: (229) 30 01 00, Fax: (229) 30 11 55, Email: business@intnet.bj  

Website: www.beninmarinahotel.com 

 

3. Hôtel du Port** 
Địa chỉ: 08 BP 1133 Cotonou 

Tél: (229) 31 44 44, Fax: (229) 31 43 26 

 

4. Hôtel du Lac** 
Địa chỉ: BP 184 Cotonou 

Tél: (229) 33 45 74, Fax: (229) 33 02 22, Email: hoTel.ac@intnet.bj  

Website: www.hoTel.dulac-benin.com 

 

5. Terra Mistica** 

Địa chỉ: 01 BP 1365 Cotonou 

Tél: (229) 31 62 68, Fax: (229) 31 78 58, Email: terra-mistica@sobiex.bj  

 

6. Hôtel Croix du Sud** 

Địa chỉ: BP 01 BP 31 Cotonou 

Tél: (229) 30 09 54 

 

Tại Porto-Novo (thủ đô hành chính) 

mailto:novotel.orisha@intnet.bj
mailto:business@intnet.bj
http://www.beninmarinahotel.com/
mailto:hoTel.ac@intnet.bj
http://www.hotel.dulac-benin.com/
mailto:terra-mistica@sobiex.bj
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1. Hôtel Dona** 

Địa chỉ: BP 95 Porto-Novo 

Tél: (229) 22 30 52 

 

2. Hôtel Beaurivage** 

Địa chỉ: BP 387 Porto-Novo 

Tél: (229) 21 23 99 

 

VII. Một số địa chỉ hữu ích 
 

1.Thương vụ VN tại Marốc (kiêm nhiệm Bénin) 
Địa chỉ: 240 boulevard Zerktouni, 5è étage, Casablanca, Maroc 

Tel: 212 22 47 37 23 

Fax: 212 22 27 07 24 

Email: ma@mot.gov.vn 

 

2. Đại sứ quán  Bénin tại Pháp 
Ambassade du Bénin en France 

Adresse : 87, Avenue Victor Hugo, 75116 PARIS  

Tél : (0033) 1 45 00 98 82- Fax : (0033) 1 45 01 82 02  

 

   3. ĐSQ Bénin tại Trung Quốc (kiêm nhiệm Việt Nam) 

Ambassade du Bénin en Chine 

Địa chỉ : 38, Rue Kouang Houa Lou BEIJING  

Tél : (008610) 65 32 23 02 - Fax : (008610) 655 32 5103  

 

4. Bộ Công nghiệp, Thương mại và Xúc tiến Việc làm Bénin (Ministère de 

l’Industrie, du Commerce et de la Promotion de l’Emploi - MICPE) 

Địa chỉ:  BP 2037 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 70 10/14/15 – Fax: + 229 21 30 70 31 

E-mail: mimpe@intnet.bj  hoặc sg@commerce.gouv.bj 

 

5. Bộ Ngoại giao và Hội nhập châu Phi của Bénin (Ministère des Affaires 

étrangères et de l’Intégration Africaine – MAEIA) 

Địa chỉ: BP 318 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 04 00 -  Fax: + 229 21 30 02 45 

E-mail: sg@etranger.gouv.bj 

 

6. Phòng Thương mại và Công nghiệp Bénin (Chambre de Commerce et 

d’Industrie du Bénin - CCIB) 

Địa chỉ: BP 31 Cotonou - Bénin 

Tel: + 229 21 31 20 81/21 31 12 38/21 31 43 86 – Fax: + 229 21 31 32 99 

mailto:ma@mot.gov.vn
mailto:mimpe@intnet.bj
mailto:sg@commerce.gouv.bj
mailto:sg@etranger.gouv.bj
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E-mail: ccib@bow.intnet.bj  Trang Web: http://www.ccib.bj 

 

7. Trung tâm Thủ tục Doanh nghiệp Bénin (Centre de Formalités des 

Entreprises) 

Địa chỉ: BP 31 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 31 07 04/21 31 20 81 

Fax: + 229 21 31 07 51 

 

8. Phòng thư ký Toà Thương mại sơ thẩm Bénin (Greffe du Tribunal de 1ère 

Instance à compétence commerciale) 

Địa chỉ: BP 967 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 06 08/21 30 00 72 

 

9. Trung tâm Ngoại thương Bénin (Centre Béninois du Commerce Extérieur-

CBCE) 
Địa chỉ: 01 BP 1254 Cotonou-Bénin 

Tel: + 229 21 30 13 20/30 13 97 -  Fax: + 229 21 30 04 36 –Télex : 5040 

E-mail: cbce@bow.intnet.bj 

 

10. Cơ quan phụ trách giám định hàng trước khi đưa lên tàu xuất sang Bénin 
(BIVAC INTERNATIONAL) 

Địa chỉ : 08 BP 0658 Cotonou, Bénin 

Tel : + 229 21 30 20 13 – Fax : + 229 21 30 01 82 

 

11. Công ty quản lý Cảng tự quản Cotonou (Port Autonome de Cotonou) 
 Địa chỉ :  BP. 927 Cotonou 

 Tél :   (229) 315280 / 21312890 / 21312892 / 21311724 / 21312193 

 Fax :  (229) 21312891 

 Email: sp@portdecotonou.com 

 

12. Cơ quan quản lý Khu chế xuất công nghiệp (A-ZFI) 

(Agence d’Administration de la Zone Franche Industrielle) 

Địa chỉ : Immeuble Sainte Trinité, 01BP33, République du Bénin 

Tel :   (229) 21 32 78 81/82 

Fax :  (229) 21 32 78 85 

Email:  info@a-zfibenin.com, Website:  www.a-zfibenin.com 

 

 

 

 

 

 

 

mailto:@bow.intnet.bj
http://www.ccib.bj/
mailto:cbce@bow.intnet.bj
mailto:sp@portdecotonou.com
mailto:info@a-zfibenin.com
http://www.a-zfibenin.com/
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Nguồn tài liệu tham khảo 
 

1/ Trang web của Thương vụ Pháp tại Benin 

https://www.tresor.economie.gouv.fr/Pays/BJ  

2/ Cuốn sách Exporter au Bénin et au Togo của Thương vụ Pháp tại Benin 

3/ Trang web của Phòng Thương mại và Công nghiệp Benin 

https://www.ccibenin.org/  

4/ Tổng cục Hải quan Việt Nam 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.tresor.economie.gouv.fr/Pays/BJ
https://www.ccibenin.org/
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Chủ biên: Hoàng Đức Nhuận, Tham tán Thương mại Việt Nam 

                  Email: Nhuanhd@moit.gov.vn 
    Alger, tháng 9/2020 
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